YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

. Dersin T+U+L . Egitim
Dersin Adi Yariyil Tiri(Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS Dili

DERS BILGILERI

Dersin Katalog Tanimi (igerigi) Insan anatomisi konusunda bilgi ve beceri sahibi olmasi.
Anatomi terminolojisi, genel tibbi terimler, insan vucudunun
Dersin Amaci organizasyonu ve sistemleri hakkinda bilgi vermek ve pratik
uygulamalar yaptirmakitir.
Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yoéntemi (X) Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Pr. Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
1.Ders Notlari _
Kaynaklar 2.Yildirm M. Insan Anatomisi. Nobel kitabevi, Istanbul 2003.

3.Arinci K, Elhan A. Anatomi |, Il. Giines kitabevi, Ankara, 2003.
1. Anatomide genel kavramlari, genel ve 6zel anatomi terimlerini
ve anatomik pozisyonlari tanimlayabilecektir.
2. insan viicudunu olusturan sistemleri agiklayabilecektir.
3. Bu dersi basari ile bitiren égrenci; insan viicudunun normal
sekil ve yapisini bilir.
4. Vicudu olugturan gesitli organlari ve bu organlar arasindaki
iliskileri tanimlar
5. Organ fonksiyonlarini séyler
DERS IGERIGI
Anatomiye Giris ve Temel Kavramlar, Temel Tibbi Terminoloji Bilgisi, Bolgesel Anatomi ve Vicudumuzun
Bélgeleri, Insan Vicudu Organizasyonu ve Sistemler Hakkinda Genel Bilgi

2.Hafta Lokomotor Sistem Anatomisi

Dersin Ogrenim Ciktilar

1.Hafta

3.Hafta Lokomotor Sistem Anatomisi

4 Hafta Sindirim Sistemi ve Anatomik Olugsumlari Hakkinda Bilgi

5.Hafta Dolasim Sistemi ve Anatomik Olusumlari Hakkinda Bilgi

6.Hafta Solunum Sistemi ve Anatomik Olusumlari Hakkinda Bilgi

7.Hafta Urogenital Sistem ve Anatomik Olusumlari Hakkinda Bilgi
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Endokrin Sistem ve Anatomik Olusumlari Hakkinda Bilgi

10.Hafta | Lenfatik Sistem ve immiin Sistemi Olusturan anatomik Yapilar

11.Hafta | Sinir Sistemi Organizasyonu ve Siniflandirmasi
12.Hafta | Merkezi Sinir Sistemi

13.Hafta | Periferik Sinir Sistemi

14.Hafta | Otonom Sinir Sistemi, Duyu Organlari

15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME 6LQUTLERi
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Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Final Sinav 1 100
Kisa sinav
Donemigi Calismalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aetx;"tallk Toplam s Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama 14 2 28
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 111
Toplam ig Yiikii / 30 (s) 111/30
Dersim AKTS Kredisi 3,7=4
=]=Tg D A 0) - AR A [ ) <
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektérine yonelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
s"istematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dusunce ile modern satig yontemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim X
ve iletisim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutir.
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Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri
gelistirir.
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Not: 1-En dislk 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBIi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L
Tira (2/S) (Saat/Hafta)

Dersin Egitim
Dili

Kodu Kredi AKTS

Dersin Adi Yariyil

DERS BILGILERI

Saglik alani 6grencisinin canli organizmada hastalik surecine
bagh olarak olarak ortaya ¢ikan dogal biyolojik fonksiyonlardaki
bozulmayi kavrayabilmesi i¢in sahip olmasi gereken temel
fizyoloji bilgilerinin kazandirimasidir.

Fizyoloji dersinin amaci, saglikli insan organizmasinda canlhhgin
surdurebilmesi icin ¢esitli htcre, doku, ve organ sistemlerinde cereyan
eden dogal biyolojik ve metabolik olaylarin olug bigimini, igleyis
mekanizmasini agiklamaktir.

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (x )Orgin  (x ) Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Pr. Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
-Fizyoloji; Prof.Dr. Sehvar CAGLAYAN M.D. Florance Nightingale
Kaynaklar j(Ifieyrlnnel Fizyoloji; (Prof.Dr Cem SUER)

-Fizyoloji; GUYTON , Nobel Tip Kitabevi Yayini
-Fizyoloji; GANONG W.F., Barig Kitabevi Yayini

s
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1. Ogrenci insan viicudunun ve organizmay! olusturan gesitli
hicre, doku, ve organ sistemlerinin igleyisini ve burada ortaya
cikan temel biyolojik olaylarin mekanizmasini 6grenir

2. Hucrenin ve hicre zarinin yapisi ve fonksiyonlarini; hicre
organellerinin gorevlerini 6grenir hucre fizyolojisi hakkinda
gerekli bilgileri edinir.

Merkezi ve periferik sinir sistemini dgrenir.

3.
4. Duyu organlarinin iglevini égrenir.
DERS iGERIGI

Dersin Ogrenim Giktilari

DERS iS YUKU TABLOSU

1.Hafta Hucre fizyolojisi; huicrenin bélimleri ve fonksiyonlari, nukleus ve organeller
2.Hafta Hucre fizyolojisi; hucre zar ve fonksiyonlari, osmoz
3.Hafta Uyarilabilen dokular; dinlenim ve aksiyon potansiyeli
4. Hafta Kas fizyolojisi; kalp kasi, diiz kas ve cizgili kas
5.Hafta Kan fizyolojisi; Kanin goérevleri, kan hiicreleri ve plazma, pihtilasma mekanizmasi
6.Hafta Kalp ve dolasim sistemi fizyolojisi; Kalp siklusu, kalp sesleri, kii¢lk ve blyiik dolagim, kan akimi, kan basinci
' ve nabiz
7 Hafta Kalp ve dolagim sistemi fizyolojisi; Kalp siklusu, kalp sesleri, kiigiik ve blylk dolasim, kan akimi, kan basinci
' ve nabiz
8.Hafta Ara Sinav
9 Hafta Solunum fizyolojisi; Solunum Sisteminin fonksiyonel yapisi, Solunum Membrani ve Gazlarin Diflizyonu,
' kanda tasinmasi
Bosaltim fizyolojisi; Nefron Yapisi ve Fonksiyonlari, idrar olusmasi, Klirens, Bébreklerin Asit Baz Dengesine
10.Hafta . . - S ;
Etkileri, Jukstaglomeruler Aparatus ve Renin-Anjiotensin Sistemi
Sindirim fizyolojisi;Adiz, mide, ince ve kalin bagirsaklarda sindirim, Gidalarin mekanik pargalanma, sindirim
11.Hafta A . . . e .
ve emilimini etkileyen faktorler, Karaciger, safra kesesi ve pankreasin sindirimdeki rolu.
12 Hafta Sinir sistemi; néron ve sinapslarda ileti, merkezi, periferik ve otonom sinir sistemi, refleks arki
13.Hafta | Sinir sistemi; néron ve sinapslarda ileti, merkezi, periferik ve otonom sinir sistemi, refleks arki
14.Hafta | Duyu Fizyolojisi
15. Hafta | Final Sinavi
DEGERLENDIRME 6LQUTLERi
Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 %40
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final sinavi 1 100
Dénemici Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aagtallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
internet Taramasi, Kiitiiphane

Calismasi ! ! !
Materyal Tasarlama, Uygulama -

Rapor Hazirlama -

e
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Sunu Hazirlama -

Sunum -
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 7 2 14
Final Sinavi ve Final Sinavina 14 > o8
Hazirhk
Diger 14 1 14
Toplam is Yiikii 126
Toplam is Yiikii / 30 (s) 126/30
Dersim AKTS Kredisi 4.2=4
PRO D A 0) - AR A ) =
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
s"ahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi X

kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve glvenli olarak etik ilkeler ¢ercevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigsim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutar.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda caligsan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

10

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

11

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve sireclerine uygun davranir ve bu

13 p
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is givenligi

14 konularinda yeterli bilince sahiptir.

(")Qrenciler,dlg goranam, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma

15 ornektir.

X

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri

16 o
geligtirir.

X

Not: 1-En duslik 5- En yliksek
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YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

. Dersin T+U+L . Egitim
Dersin Adi Yariyil Tiirii (2/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS Dili

DERS BILGILERI

Dersin Katalog Tanimi (igerigi) Genel bilgisayar bilgisine sahip olmak. Office programini 6grenmek

Genel bilgisayar ile ilgili bilgiye sahip olmanin yaninda ofice

Dersin Amaci programlarini da kullanabilmek

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X)Orgin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Programi Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari

1- Bilgisayari Tanima

2- isletim Sistemini Ogrenmek
3- Word Kullanma

Dersin Ogrenim Giktilari 4- Excel Kullanma

5- Power Point Kullanma

DERS IGERIGi

1.Hafta | Bilim ve Bilisim

2.Hafta | Bilgisayar, Donanim ve Cevre Birimleri

3.Hafta | isletim Sistemleri

4.Hafta | Windows Isletim Sistemi

5.Hafta | Ag ve Internet Protokolleri

6.Hafta | Mail, Sosyal Paylasim Siteleri
7.Hafta | MS Word 2010

8.Hafta | Ara Sinav

9.Hafta | MS Excel 2010

10.Hafta | MS Excel 2010/

11.Hafta | MS PowerPoint

12.Hafta | MS PowerPoint

13.Hafta | Veri Tabanlar

14 Hafta | Bilisim Sistemlerinde Guivenlik
15. Hafta | Final Sinavi

Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
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Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final Sinav 1 100
Donemigi Caligsmalarin Yaniyil Bagariya Orani o
(%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS iS YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(ell-laetx;"tallk Toplam is Yiikii
Teori
Uygulama
Okuma
Internet Taramasi, Kiitiiphane 14 1 14
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama
Rapor Hazirlama 14 2 28
Sunu Hazirlama
Sunum
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 10 10
Final Sinavi ve Final Sinavina
Hazirhk 1 10 10
Diger (Tartisma) 14 2 28
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30
3=
=]=Tg D A 0) - AR A [ ) <
No | Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
2 oS o L X
urtnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yoénelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, vicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
s"istematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik duasunce ile modern satig yontemlerini
6 uygular, satig yontemleri igin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim X
ve iletigim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutir.
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Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢cevre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri
gelistirir.

Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere
sahip olur.

Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
dranler konusunda genel bilgi sahibidir.

10

11

13

14

15

16

17

X
Not: 1-En dusuk 5- En ylksek
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YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin . Dersin T+U+L , Egitim
Kodu D) (<o Yaryll | 14 2iS) | (SaatMafta) | K'edi AKTS — Thy;

DERS BILGILERI

Dersin Katalog Tanimi (igerigi) Tarkiye'de is saghgi ile ilgili yasal dizenlemeler ve yonetmelikler.
is saghigi ve givenligi alaninda temel kavramlara hakimiyet, is yeri
Dersin Amaci dizeyinde ki uygulamalarini 6grenmek ve yorumlamak.
Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi ()Orgiin  (X) Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari Tibbi Tanitim ve Pazarlama Pr. Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari

[ =
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Dersin Ogrenim Giktilar

1- Bilgisayari Tanima

2- Isletim Sistemini Ogrenmek

3- Word Kullanma

4- Excel Kullanma
5- Power Point Kullanma

DERS IiCERIGI
1.Hafta is hukukundaki gelismeler, is kazalarinin artisi, sonuglari ve yarattigi kayiplar, ISG kavrami ve icerigi
2 Hafta is kazalarinin nedenleri, nlemek igin alinacak tedbirler, mevzuatin rolii

ISG hukukunun kapsami, iilkemizde ISG hukukunu olusturan diizenlemeler

3.Hafta

4. Hafta ISG hukukunda tanimlar; isci, isyeri, isveren, isveren vekili, alt isveren

5 Hafta ISG hukukunda tanimlar; is kazasi ve meslek hastalid, is kanununda iSG ile ilgili diizenlemeler

6.Hafta is kanununda iSG ile ilgili dlizenlemeler; isverenin iISG bakimindan yukumldlikleri (6nlem alma, bilgilendirme
is kanununa gére isyerinde iSG érgitlenmesi; ISG birimi olusturma, iISG uzmani ¢alistirma, iISG kurulu, isin| dt

7.Hafta iscinin isi birakma hakki

8.Hafta Ara Sinav

9 Hafta isyeri Saglik ve Giivenlik Birimleri ve Ortak Saglik ve Giivenlik Birimleri Yénetmeliginin getirdigi diizenlemeler

10 Hafta isci Saghgi ve is Glvenligi Tuziiglu ve Uygulamasi

11 Hafta 5510 sayili Kanun dizenlemeleri (is kazasi, meslek hastaligi ve iscilere taninan haklar, SGK’nin ve isverenin

12 Hafta Diger kanunlardaki diizenlemeler; Borglar Kanunu, Umumi Hifzisihha Kanunu, Belediyeler Kanunu, iSG konu

13.Hafta isverenin énlem alma yiikiimiini yerine getirmemesi durumunda dogacak hukuki sonuglar ve cezalar

14 Hafta ISG hukuku uygulamasi ve érnek yargi kararlarinin incelenmesi

15. Hafta Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

|

Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi

Ara Sinav 1 100

Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinav 1 100

Dénemici Caligmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40

Finalin Bagariya Orani (%) %60

Toplam %100
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DERS iS YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:a?;‘tallk Toplam s Yiikii
Teori
Uygulama
Okuma
Internet Taramasi, Kiitiiphane 14 1 14
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama
Rapor Hazirlama 14 2 28
Sunu Hazirlama
Sunum
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 10 10
Final Sinavi ve Final Sinavina 1 10 10
Hazirhk
Diger (Tartisma)
Toplam is Yiikii 62
Toplam is Yiikii / 30 (s) 62/30
2,06 =2
PRO R A 0 R AR A ) R
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
s"ahip olur.
Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
2 N oo o X
urtinler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektdrine yonelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastallk olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar arasinda X
iliski kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
s__istematik ve guvenli olarak etik ilkeler gergevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dusunce ile modern satig yontemlerini uygular,
6 satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve araglari seger ve X
kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim ve X
iletisim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yurutar.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Uyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime agik, girisimci, yasam boyu 6grenme
10 davranigi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi dizeyde X
sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip edebilecek
yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve  ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénligumua algilar. Sosyal ve X
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek olur.

[ -
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Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin

12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin tim X
asamalarina katilr.

13 Ogrenciler,kalite yonetimi ve siireclerine uygun davranir ve bu X
sureglere katilir.

14 Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi X
konularinda yeterli bilince sahiptir.

15 (")grenciler,dlg g6rindm, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma X
Ornektir.

16 Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gbzeterek ¢dézim &nerileri X
gelistirir.

Not: 1-En dusuk 5- En ylksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBIi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin . Dersin T+U+L . Egitim
Kodu DB Yaryil  rorii (21S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS o

DERS BILGILERI

isletme, isletmecilik, girisimci ve ydnetici, isletmelerin siniflandirmasi,
isletmenin masraflari, isletmenin gelirleri, isletme buyuklugu, isletme
kapasitesi, isletmenin kurulus ¢alismalari, kurulus yeri segimi, yatirim
projeleri, ydnetim fonksiyonu, Uretim fonksiyonu, pazarlama fonksiyonu,
finans fonksiyonu, insan kaynaklari yonetimi fonksiyonu, muhasebe
fonksiyonu, halkla iligkiler fonksiyonu, arastirma-gelistirme fonksiyonu.
isletme egitimi alan 6grencilere isletme ve igletmecilikle ilgili temel

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci kavramlari tanitmak, isletme bilimi ve isletmeye genis ve batincll bir
bakis acisi ile bakmalarini saglamaktir.

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X)Orgin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Programi Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Simsek, S. ve Celik, A. (2019). Genel Isletme, Egitim Kitabevi, 15.Baski.

-isletme Bilimi ile ilgili temel kavramlari tanimlayabileceklerdir. isletme
Bilimi veya Isletmeciligi tanimlayabileceklerdir. isletme Biliminin konu
ve kapsamini belirtebileceklerdir. isletmeleri siniflandirabileceklerdir.
-isletme  Bilimi ile ilgili temel kavramlar arasindaki iligkiyi
aciklayabileceklerdir. isletme Biliminin énemini aciklayabileceklerdir.
isletmeleri siniflandirabileceklerdir.

Dersin Ogrenim Ciktilar -isletmelerde rasyonellik ilkelerini igletme ile ilgili problemlere
uygulayabileceklerdir. isletmecilikle ilgili sorunlari ¢ézebileceklerdir.
-isletmelerde rasyonellik ilkeleriyle igletme fonksiyonlari arasindaki
iligkiyi saptayabileceklerdir.

-Etkili bir isletme kurabilmek igin gerekli ydnetimsel/yapisal unsurlari
belirleyebileceklerdir.

-isletme fonksiyonlarini &zetleyebilirler.

DERS iGERIGi
1.Hafta | isletme Bilimi ile ilgili Temel Kavramlar: isletme, isletmecilik kavramlari

[ =
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2.Hafta | isletme Bilimi ile ilgili temel kavramlar: Yénetim, yonetici, lider, girisimci kavramlari

3.Hafta | Kurumsal sosyal sorumluluk

4.Hafta | isletmelerin siniflandiriimasi

5.Hafta | isletmelerin siniflandiriimasi

6.Hafta | Yonetim Fonksiyonu

7.Hafta | Yonetim Fonksiyonu
8.Hafta | Ara Sinav
9.Hafta | insan Kaynaklari Yénetimi Fonksiyonu

10.Hafta | Uretim, Tedarik ve Arastirma Gelistirme Fonksiyonlari

11.Hafta | Pazarlama Fonksiyonu

12.Hafta | Muhasebe Fonksiyonu

13.Hafta | Finans Fonksiyonu

14 Hafta | Halkla iligkiler Fonksiyonu
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinavi 1 100
Doénem ici Caligmalarin Yariyil Bagariya Orani o

(%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS i$ YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:a?;tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane

Calismasi ! 1 !
Materyal Tasarlama, Uygulama -

Rapor Hazirlama -

Sunu Hazirlama -

Sunum -

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 7 2 14
Ei;\zaI:IISI:naV| ve Final Sinavina 14 2 28
Diger (Tartisma) 14 1 14
Toplam is Yiikii 126
Toplam ig Yiikii / 30 (s) 126/30
Dersim AKTS Kredisi 4,2=4

s
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No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere
sahip olur.
> Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yénelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler gercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik disiince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda caligan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
10 6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi X
duzeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve X
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.
Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.
13 Ogrenciler kalite yonetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.
14 Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi X
konularinda yeterli bilince sahiptir.
15 Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma X
Ornektir.
16 Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢dziim onerileri X
geligtirir.
17 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere
sahip olur.
18 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L

Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) K'edi AKTS

Dersin Kodu Dersin Adi Yanyil

Egitim
Dili

r e
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FOTTP111 Universite Kiltiird 1 Z 1+0+0 1 1 Tirkce

DERS BILGILERI

Ogrencilerin Universite ortamina uyum saglama, adaptasyon
uygulamalarini icermektedir.

Ogrencilerin tniversiteye uyum saglamasi amaciyla cesitli bilgiler
edinmesi amaclanmaktadir.

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi ( x)Orgiin  (x ) Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlar | TTP Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Kaynaklar Yok
1. Universite yénetmelik ve mevzuatlar hakkinda bilgi sahibi
olmak
) 2. Universite birimleri ve birimler ile iletisim hakkinda bilgi sahibi
Dersin Ogrenim Ciktilar olmak
3. Sanat, spor, mizik alanlarinda belirli bir kiltlr birikimine
ulasmak
4. (Cagdas bir Universiteli anlayisina sahip olmak
DERS iGERIGI

1.Hafta Universite Kiltird nedir?

2.Hafta Universiteye bagl birimler ve iletisim yollari

3.Hafta Universiteye bagl birimler ve iletisim yollari

4. Hafta Universiteye bagl birimler ve iletisim yollari

5.Hafta Universite Yonetmelikleri

6.Hafta Universite Yonetmelikleri

7.Hafta Sosyal Sorumluluk Projesi
8.Hafta Ara Sinav
9.Hafta Sosyal Sorumluluk Projesi

10.Hafta | Sosyal Sorumluluk Projesi

11.Hafta | Sanat, spor ve kiltir etkinlikleri

12.Hafta | Sanat, spor ve kiltir etkinlikleri

13.Hafta Sanat, spor ve kiltir etkinlikleri

14 Hafta Sanat, spor ve kiltir etkinlikleri
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinavi 1 100
Doénemigi Calismalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS |$ YUKU TABLOSU
[ =
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Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aagtallk Toplam is Yiikii
Teori
Uygulama
Okuma
Internet Taramasi, Kiitiiphane 14 1 14
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama
Rapor Hazirlama 14 1 14
Sunu Hazirlama
Sunum
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 10 10
Final Sinavi ve Final Sinavina 1 10 10
Hazirhk
Diger 14 2 28
Toplam is Yiikii
Toplam is Yiikii / 30 (s)
Dersim AKTS Kredisi
=I=Tg R A 0) 3 A K A [ ]
No Program Ogrenme Ciktilan 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
aranler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik disiince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim X
ve iletigsim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutur.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
10 ogrenme davranisi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi X
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal donisimu algilar. Sosyal ve X
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.
Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

R
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Ogrenciler,kalite ydénetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu

13 . X
sureglere katilir.

14 Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi X
konularinda yeterli bilince sahiptir.

15 Ogrenciler,dis gérinim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma X
Ornektir.

16 Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri X

gelistirir.

[ -
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YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI

CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU

TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

L Dersin Adi

Kodu

Dersin T+U+L
Tirdi (Z2/S) (Saat/Hafta)

Egitim

Yanyil Kredi AKTS Dili

FOTTP1 Saglik Hizmetlerinde

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

DERS BILGILERI

Tanisma/Ders Izlencesini Gozden Gegcirme, Etik Kavrami ve ilkeleri,
Deontoloji, Meslek Etigi ve ilkeleri, Hasta ve Calisan Haklari, Saglikla
Alakali Ulusal ve Uluslararasi Kuruluglar, Tip Etigi ilkeleri/Etik
Problemlere Yaklagim Vaka Tartismalari

Dersin Amaci

Etik Kavrami, Etik Turleri ve Etik Kuramlari Meslek Etigi, Deontoloji
Kamu Etik Mevzuati, is Hayatinda Etik, Saglik Kurumlarinda Etik, Tip
Etigi, Tip Deontolojisi Etik ve Sosyal Sorumluluk ile Etik Karar Verme
Sureci Konularinda Bilgi Vermek.

Dersin Seviyesi

On Lisans

Ogretim Yontemi

( X)Orgiin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari

Tibbi Tanitim ve Pazarlama Programi Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i

Yok

Kaynaklar

Nurdan Oztirk Baspinar-Demet Cakiroglu, Meslek Etigi, Nobel Basim
Yayin,Genisletilmis Dérdiinct Basim,Subat 2017,Ankara

Huseyin Ali Kutlu, Meslek Etigi, Nobel Basim Yayin 6.basim, Haziran
2020, Ankara

Arslan, M. is ve Meslek Ahlaki, Diinya ve Tirkiye Ornekleri. Siyasal
Kitabevi,3. baski, 2012, Ankara

Aydin, I.Yonetsel, Mesleki ve Orgltsel Etik. PegemAkademi,2012,
Ankara

Aydin, E. Tip Etigi. Glnes Tip Kitapevleri. 2006, Ankara

Kolgak, M. Meslek Etigi, Seckin Yayincilik, 1. baski. 2012, Eskisehir
ibrahim Cemil Ulukan vd.,Saglk Bilimlerinde ve Y®énetiminde Etik,
Anadolu Universitesi Yayinlari,No:3853,Eskisehir

Ustiin, C., Tip Etigi Kavramlarina Giris. Ege Universitesi Tip Fakiiltesi
yayinlari No: 154., 2002, izmir

Erdemir, D.A., Elgioglu,C)Tlp Etigi Isiginda Hasta-Hekim Haklari. (The
Rightsof Patient-Physician). Turkiye Klinikleri Yayinevi, . 2000, Ankara.
Basagaoglu, i.,Demirhan,E.A.,. Saglik Sigortasi ve Etik Sorunlar. ist,
Nobel Tip Kitabevleri. 2003, istanbul

Yatkin, A. (Kamuda Etik Yénetimi, Nobel AkademikYayincilik.,2015,
Ankara

Sabuncuoglu, Z. isletme Etigi. Beta Yayinlari, 2011, istanbu

Sayim, F.,Saglik Piyasasi ve Etik, MKM Yayincilik, 2011, Bursa

Dersin Ogrenim Giktilari

— Etik ilkeler dogrultusunda caligabilme

— Calisma hayatinda etik digi davraniglari tanimlayabilme...

— Tibbi etik ilkelerini kavrayip meslek hayatinda uygulayabilme...
— Etik Karar Verme Siirecini Isletebilme

— Kamu Etik Mevzuati Hakkinda Bilgi Sahibi Olmak

DERS IGERIGI

1.Hafta | Ders izlencesi Hakkinda Gériisme ve Degerlendirmeler ile Etik Konusuna Genel Bakis
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2.Hafta | Etik- Etik ile iliskili Kavramlar ve Etigin Tarihsel Gelisimi

3.Hafta | Ahlak- Ahlak Felsefesi ve Ahlakin Olusumunda Rol Oynayan Faktorler
4 Hafta | Etik Tarleri ve Etik Kuramlar

5.Hafta | Uygulamali Etik Turleri ve Etik Sistemler

6.Hafta Mesleki Etik — Deontoloji ve Meslek Etigi ilkeleri

7.Hafta | Kamu Yonetiminde Etik ve Etik Mevzuati

8.Hafta | Ara Sinav

9.Hafta | Is Hayatinda Etik ve Etik Disi Davranislar

10.Hafta | Saglik Kurumlarinda ve Yoénetiminde Etik

11.Hafta | Tibbi Deontoloji ve Tip Etigi

12.Hafta | Etik -Sosyal Sorumluluk ve Saglik Hizmetlerinde Sosyal Sorumluluk Anlayisi
13.Hafta | Saglk Hizmeti Sunumunda Etik Karar Verme

14.Hafta | Etik ve Saglik Teknolojileri Kullanimi
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinavi 1 100
Doénemigi Calismalarin Yariyil Bagariya Orani %40
(%) ’
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS i$ YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:a?;tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama - - -
Okuma - - -
ié\atlﬁ;r:‘e;;aramasu Kiitiiphane 14 2 o8
Materyal Tasarlama, Uygulama -

Rapor Hazirlama -

Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 2 5 10
Ei;\zaI:IISI:naV| ve Final Sinavina 3 5 15
Diger

Toplam is Yiikii 85
Toplam ig Yiikii / 30 (s) 85/30
Dersim AKTS Kredisi 2,8=3

s
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No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere

1 sahip olur. X

> Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.

3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektorine yonelik temel tibbi X

kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler gercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik disiince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda cgaligsan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi
duzeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢dziim onerileri
geligtirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En disilk 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

. Dersin T+U+L . Egitim
Dersin Adi Yariyil Tirii(Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS Dili
FOTePt | TIBBI TERMINOLOVI 1 z 240+0 2 3 | Tiirke
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Kararlilklr YOBU J&%{;ﬁn'/_,mr.,



DERS BILGILERI

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Ogrenciler saglik ile ilgili temel kavramlari edinir, tibbi kavramlari
ogrenir. Uygulama noktasinda kullanmaya baslar.

Dersin Amaci

Saglikla ilgili temel tanim, kavram ve konularin ve buna paralel olarak
gerekli tibbi terminolojinin 6grenilmesi amaclanmaktadir.

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X) Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Pr. Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Ders Notlari
Kaynaklar Ekinci S., Hatipoglu H.G. Yuksekokullar Tibbi Terminoloji Ders

kitab1.6. Bs. Hatipoglu Yayinevi, 2015.

Dersin Ogrenim Giktilari

1. Saglik ile ilgili temel tanim ve kavramlari tanimlar.

2. Tibbi terminolojinin dnemini, yontemlerini ve kullanim alanlarini
aciklar.

3. Tibbi terminolojinin temel tanim ve kavramlarini ifade eder.

4. Tibbi terimleri olusturan égeleri tanir ve alani ile ilgili tibbi
terimleri olusturur.

5. Tibbi terimlerin kurumsal iletisimdeki 6nemini ayirt eder.

DERS iGERIGI

1.Hafta Saglik kavrami ve saghgdin belirleyicileri
2.Hafta Terminolojiye giris
3.Hafta Tibbi terimlerin olusturulmasinda genel kurallar
4. Hafta Tibbi terimlerin olusturulmasinda genel kurallar
5.Hafta Kas iskelet sistemine iligkin terminoloji(anatomi, fizyoloji, hastaliklar, tanisal islemler)
6.Hafta Sindirim sistemine iliskin terminoloji (anatomi, fizyoloji, hastaliklar, tanisal islemler)
7.Hafta Kardiyovaskiiler sisteme iliskin terminoloji (anatomi, fizyoloji, hastaliklar, tanisal islemler)
8.Hafta Ara Sinav
9.Hafta Uriner sisteme iligkin terminoloji (anatomi, fizyoloji, hastaliklar, tanisal islemler)
10.Hafta | Genital sisteme iliskin terminoloji (anatomi, fizyoloji, hastaliklar, tanisal islemler)
11.Hafta | Endokrin sistemine iliskin terminoloji (anatomi, fizyoloji, hastaliklar, tanisal islemler)
12.Hafta | Sinir sistemine iliskin terminoloji (anatomi, fizyoloji, hastaliklar, tanisal islemler)
13.Hafta | Go6z ve Kulak burun bogaz yapilarina iligkin terminoloji (anatomi, fizyoloji, hastaliklar, tanisal islemler)
14.Hafta | Genel degerlendirme
15. Hafta | Final Sinavi
Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Final sinav 1 100
Donemigi Galigmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS iS YUKU TABLOSU
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Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aagtallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 83
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
=I=Tg R A 0) 3 A K A [ ]
No Program Ogrenme Ciktilan 1 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
aranler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik diisiince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim X
ve iletigsim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutar.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
10 ogrenme davranisi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi X
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal donisimu algilar. Sosyal ve X
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.
Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

R
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13 Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu X
sureclere katilir.

14 Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi X
konularinda yeterli bilince sahiptir.

15 Ogrenciler,dis gérinim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma X
Ornektir.

16 Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri X
gelistirir.

Not: 1-En dusuk 5- En ylksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin Dersin T+U+L . Egitim
. Kodu DA (<6l Yanyll | yiirii (z/S)  (Saat/Hafta) K'€dl AKTS Dili

_rorrei2 | Pazarlamalikeleri |2 |z | 2+0+0 | 2 | 4 | Tirke |

DERS BILGILERI

] Pazarlama temel  Dbilgilerine sahip, Pazarlama karmasinin
Dersin Katalog Tanimi (Igerigi) kullanilabilmesi, Dogrudan pazarlama bilgisine sahip, Masteri iligkileri
yonetimi bilgilerine sahip olmalarinin saglanmasi.

Temel Pazarlama kavramlarinin anlasiimasi, pazarlama karmasi
elemanlari cercevesinde pazarlama uygulamalarinin anlagiimasi,
masteri iligkileri ydnetiminin anlasiimasi, dogrudan pazarlama
yontemlerinin kazandiriimasi

Dersin Seviyesi On Lisans

Dersin Amaci

Ogretim Yontemi (X )Orgin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Pazarlama ilkeleri, Prof.Dr.ismet Mucuk, 20.Basim, Tirkmen Kitapevi
Pazarlama ilkeleri, Atatiirk Universitesi Acikogretim Fakultesi,2020
Kaynaklar Pazarlama ilkeleri, istanbul Universitesi Uzaktan Acik ve Uzaktan
Egitim Fakdltesi

Pazarlama temel bilgilerine sahip,

Pazarlama karmasinin kullanilabilmesi

Dogrudan pazarlama bilgisine sahip

Musteri iligkileri yonetimi bilgilerine sahip olmalarinin saglanmasi.
Bitiinlesik Pazarlama lletigiminin égreniimesi

DERS IGERIGi

1.Hafta Pazarlama kavrami ve tanimi

Dersin Ogrenim Ciktilar

agprwdE

2.Hafta Pazarlama kavraminin gelisimi ve glinimuzde pazarlama kavrami

3.Hafta Pazar tlrleri ve pazarlama karmasi elemanlari

4 Hafta Pazarlama karmasi elemanlari

5.Hafta Pazarlama Arastirmasi ve bilgi sistemi

6.Hafta Pazar bolimlendirme, Pazar hedefleme

7.Hafta Pazar Konumlandirma ve satis tahminleri

[ =
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8.Hafta Ara Sinav
9.Hafta Miisteri iligkileri ydnetimi

10.Hafta | Bitiinlesik Pazarlama iletisimi(Tutundurma)

11.Hafta | Kisisel Satis ve Satig Gelistirme

12.Hafta | Pazarlama da reklam ve halkla iliskiler

13.Hafta | Dogrudan pazarlama ve iligkisel Pazarlama

14.Hafta Hizmet Kavrami ve Hizmet Pazarlamasi
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final Sinavi 1 100
Dénemi¢i Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS iS YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aatl;"tallk Toplam s Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama -
Sunum -
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 7 2 14
Final Sinavi ve Final Sinavina 14 5 o8
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 126
Toplam is Yiikii / 30 (s) 126/30
Dersim AKTS Kredisi 4,2=4
=]=Tg D A ) - AR A ) =
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
2 N o e g X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilac ve tibbi cihaz sektérine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

s
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Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler gercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet icin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gbzeterek ¢dzim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

X
Not: 1-En dusuk 5- En ylksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

. Dersin T+U+L .
Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI
Bu derste, Sosyal dizen ve hukuk, toplumsal hayati diizenleyen diger
kurallar ve hukuk kurallari, hukukun tanimlanmasi, hukukun
kaynaklari, hukukun dogusu ve uygulanmasi, hukukun boélumleri,
kamu hukuku ve 6zel hukuk ayrimi, hakkin korunmasi, dava hakki
konulari yer almaktadir.

Egitim
Dili

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

s

[ =
Kararlilklr YOBU J&%Qmwz,



Dersin Amaci

Hukuk kurallari ve diger kurallar arasindaki fark, hukuk kurallarinin
unsurlari, hukukun kaynaklari ve dallari, hak, hukuki olay, hukuki iligki,
hukuki islem gibi kavramlarin yani sira devlet yapisina iligkin idare ve
yargl kavramlarinin bu ders kapsaminda incelenmesiyle, 6grencilerin
hukuk kavramini  c¢esitli  yonleriyle anlamalarinin  saglanmasi
hedeflenmektedir.

Dersin Seviyesi

On Lisans

Ogretim Yontemi

(X)Orgiin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari

TTP 6gretim elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i

Yok

Kaynaklar

Kemal Gozler, Genel Hukuk Bilgisi. Fatih Bilgili, Hukukun Temel
Kavramlari.

Dersin Ogrenim Ciktilar

1. Hukukun temel kavramlarini agiklar.

2. Sosyal dizen ve hukuk, toplumsal hayati dizenleyen diger
kurallar ve hukuk kurallari, hukukun tanimlanmasini
degerlendirir.

3. Hukukun kaynaklari, hukukun dogusu ve uygulanmasi, hukukun
bolumleri, kamu hukuku ve 6zel hukuk ayrimini degerlendirir.

4. Turk hukuk sisteminin genel ilkelerini degerlendirir.

5. Hukuki uyusmazliklarin ¢6ziminde uygulanacak hukuk
kurallarini degerlendirir.

DERS IGERIGi

Toplumsal dizen kurallari, tirleri. Bir toplumsal diizen kurali olarak hukuk kurallari ve diger

1.Hafta | toplumsal diizen kurallarindan farkhliklar:.

Hukuk kurallarinin yaptirimlari

2.Hafta

3 Hafta Hukuk turleri

4 Hafta Hukuk kurallarinin kaynaklari

5 Hafta | Genel olarak hukuk dallari( kamu hukuku)

6.Hafta | Genel olarak hukuk dallari( Ozel hukuk, karma hukuk)
7 Hafta Hak kavrami

8.Hafta Ara Sinav

Kisilik kavrami (Gergek kisilik)

9.Hafta
10 Hafta | Kisilik kavrami (Tizel kisilik)
11.Hafta Devlet sekilleri (yapisina gére, egemenliklerine gore) ve hikimet sistemleri

[ -
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12 Hafta Turkiye Cumhuriyeti'nin temel nitelikleri

Anayasa Cesitleri ve TUk Anayasa tarihi (Osmanli ddnemi anayasa c¢alismalari ile 1921,1924 ve
13.Hafta | 1961 Anayasalari)

14 Hafta 1982 Anayasasi ve temel hak ve hirriyetler

15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 %50

Odev -
Uygulama -

Forum -
Kisa sinav -
Final Sinavi 1 %100
Doénemigi Calismalarin Yariyil Bagariya Orani %40
(%) ’
Finalin Basariya Orani (%) %60

Toplam %100

DERS iS YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aagtallk Toplam is Yiikii

Teori 14 2 28
Uygulama -
Okuma 14 2 28

internet Taramasi, Kiitiiphane
Calismasi

Materyal Tasarlama, Uygulama -

7 2 14

Rapor Hazirlama -

Sunu Hazirlama 4

Sunum -

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlk 1 20 20

Final Sinavi ve Final Sinavina
Hazirlhik

Diger
Toplam is Yiikii 115

Toplam is Yiikii / 30 (s) 115/30
Dersim AKTS Kredisi 3,8=4

PRO D A 0 - AR A » -

1 25 25

No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5

Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere
sahip olur.

Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, vicudun normal igleyisi ve hastallk olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar X
arasinda iligki kurar.

1
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Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik disiince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yuarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet icin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yénetimi ve siireclerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dis gériiniim, tavir, tutum ve davranislari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En dusuk 5- En ylksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBIi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Egitim

Dersin Dersin T+U+L
Dili

Kodu Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI

Kimya bilimi amaclari, madde yapisi siniflandiriimasi, maddenin halleri,
karigimlar, bilesikler, mol kavrami, kimyasal hesaplamalar,
reaksiyonlar, atom teorileri, atomun yapisi, elektron konfigtirasyonlari,
periyodik tablo, kimyasal baglar, gazlar, katilar-sivilar ve ¢ozeltiler.

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci Kimya ve kimyasal maddelerin temel yapisini 6grenir.
Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi ( X)Orgiin  ( X ) Uzaktan

s
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Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Kavnaklar Genel Kimya [/ Temel Kavramlar, Raymond Chang, PALME
y YAYINCILIK

1. Kimya biliminin temel prensiplerini uygular.

Kimyasal maddeleri tanir, birbiriyle eslestirir.

Kimyasal bilesikleri formule eder.

Kimyasal tepkimeleri yazar ve yorumlar.

Kimyasal baglar ve kimyasal baglarin olugumunu yorumlar.
Moleklller arasi kuvvetleri anlar, belli konsantrasyonlardaki
cozeltileri hazirlar.

DERS i(}ERiGi
1.Hafta Kimyanin tibbi tanitim ve pazarlamadaki énemi.
Kimyanin tanimi, tarihsel gelisimi, alanlari, 6nemi, yasantimiza etkisi,

Dersin Ogrenim Giktilar

ogarwN

2.Hafta

3.Hafta Madde ve maddenin 6zellikleri, elementler ve bilesikler,
4 Hafta Kimyanin temel kanunlari

5.Hafta Atomun Yapisi ve Atom Kuramlari

6.Hafta Elektron Dizilimi

7 Hafta | Periyodik Sistem

8.Hafta Ara Sinav
iyonlasma Enerijisi, Elektron ilgisi,

9.Hafta

10.Hafta Lewis Nokta Yapisi ve Rezonans
11.Hafta Kimyasal Baglar ve Etkilesimler,
12.Hafta Mol Kavrami

13.Hafta Cozeltiler ve Derisim

14.Hafta Asit ve Baz tanimlari,

15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 %100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinavi 1 %2100
Doénemigi Caligsmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS iS YUKU TABLOSU

Siire (Haftalk

Saat) Toplam Is Yuki

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi

Teori
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Uygulama
Okuma
Internet Taramasi, Kiitiiphane 14 1 14
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama
Rapor Hazirlama 14 2 28
Sunu Hazirlama
Sunum
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 10 10
Final Sinavi ve Final Sinavina 1 10 10
Hazirlik
Diger 14 2 28
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30
Dersim AKTS Kredisi 3 =3
PRO DA 0 -, AR A ) <
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
s"ahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
urdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektdriine yonelik temel tibbi X

kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler gergevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligsim
ve iletigsim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yuarutar.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda caligsan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi

10 duzeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili geligmeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve

profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydénetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu

13 .
sureglere katilir.

R
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Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is givenligi

14 R I X
konularinda yeterli bilince sahiptir.

15 Ogrenciler,dis gériiniim, tavir, tutum ve davranislari ile topluma X
Ornektir.

16 Ogrenciler,mesleki ve etik degderleri gézeterek ¢dzim onerileri X
gelistirir.

Not: 1-En dusuk 5- En ylksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBIi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L Egitim

Dersin Kodu Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS Dili

FOTTP108 Tibbi Blon_OJl ve > 7 24040 > 3
Genetik
DERS BILGILERI

Canlilar sistemi, biyomolekuller, hicre yapi ve fonksiyonlari,enerji
metabolizmasi, genetik materyalin niteligi, DNA paketlenmesi ve
kromozomun yapisi, RNA yapi, sentez ve fonksiyonu, genetik kod ve
protein sentezi, kalitimin temel prensipleri ve insanda tek gen
hastaliklarinda Mendel kalitimi, hicre dongusu ve hicre boélinmesi,
mutasyon, beslenme ile ilgili genler ve biyoteknolojik trlnlerin dSnemi

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci Canlilar sistemini genel olarak incelemeyi amacglamaktadir.
Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (x )Orglin  ( x) Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Tibbi Biyoloji ve Genetik Ders Kitabi (Prof. Dr. Fulya TEKSEN) Ankara

Kaynaklar Universitesi Saglik Egitim Fakilltesi Yayinlari No:4 Ankara 2006

1. Hucrenin yapisini, organellerini ve hiicrelerin birbirleri ile
iligkilerini kavrar

2. Genetik materyalin yapisal 6zelliklerini ve replikasyon
mekanizmasini kavrar

Dersin Ogrenim Giktilar 3. insan kalitim modellerinin tiplerini ve ézelliklerini kavrar

4. Genetik materyalde meydana gelen degisikliklerin 6zelliklerini
ve Onemini kavrar

5. Beslenme bozukluklarinda ve biyoteknolojik Grunlerin
olusturulmasinda bilgi sahibi olur.

DERS iGERIGI
1.Hafta | Tibbi biyolojiye giris
2 Hafta Prokaryotik ve 6karyotik yapilar
3 Hafta Hucre organelleri
4 Hafta Niikleik asitler
5 Hafta Hucrede protein sentezi
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6.Hafta Hiicre metabolizmasi (ototrof ve heterotrof beslenme)

7 Hafta Hulcre solunumu

8.Hafta Ara Sinav

Hucre bolinmesi ve ¢ogalmasi (mayoz ve mitoz boliinme)

9.Hafta

10.Hafta | GEnetige giris

11.Hafta Mendel yasalari

12 Hafta | Kromozomlarin sayisal ve yapisal ozellikleri,
13.Hafta | Tek gen mutasyonlari ve kromozom anomaliler
14 Hafta Prenatal tani

15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi

Ara Sinav
Odev

Uygulama

Forum
Kisa sinav

Doénemi¢i Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40

Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS i$ YUKU TABLOSU

- Sure (Haftalik
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Saat)

Toplam ls Yiikii

Teori
Uygulama
Okuma

Internet Taramasi, Kiitiiphane
Caligsmasi

Materyal Tasarlama, Uygulama
Rapor Hazirlama 14 2 28

Sunu Hazirlama

Sunum

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 10 10

Final Sinavi ve Final Sinavina
Hazirlhik

Diger 14 2 28
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30

Dersim AKTS Kredisi 3 =3
=]=Tg D A ) - AR A ) =

No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5

Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere
sahip olur.

1
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Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
Uriinler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler gercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirlidi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet icin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve silireclerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢ozim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En dusilk 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L
Tiri(Z/S) (Saat/Hafta)

Dersin Egitim
Dili

Kodu Kredi AKTS

Dersin Adi Yanyil

DERS BILGILERI
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ilk yardimin temel ilkeleri, temel yagam destegi, yaralanmalarda ilk

Dersin Katalog Tanimi (igerigi) yardim, kirik, ¢ikik ve burkulmalarda ilk yardim, diger acil durumlarda
ilk yardim ve tasimalar.

Dersin Amaci Kisinin yasamini korumak ve strdirmesini saglamaktir.

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yoéntemi (X) Orgiin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ders Notlari

ilk Yardim Uygulamalari —Fazil inan, Ziilfinaz Kurt, ilknur Kubilay
1. ik yardimin temel ilkelerini uygulamak
2. Temel yasam destegi saglamak
Dersin Ogrenim Ciktilar 3. Yaralanmalarda ilk yardim uygulamak
4. Kirik, ¢ikik ve burkulmalarda ilk yardim uygulamak
5. Diger acil durumlarda ilk yardim uygulamak
DERS iGERIGI
1.Hafta Saglik Yoneticisi icin genel ilkyardim bilgileri

2.Hafta Afet, kaza, yaralanma, acil hastalik vs sirasinda ve hemen sonra yapilacak gcalismalar

3.Hafta Temel yasam destegi

4 Hafta Kanamalarda ilkyardim

5.Hafta Yaralanmalarda ilkyardim

6.Hafta Yanik, donma ve sicak ¢arpmasinda ilkyardim, kirik, ¢ikik ve burkulmalarda ilkyardim

7.Hafta Zehirlenmelerde, hayvan isiriklarinda ilkyardim
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta G0z, kulak ve buruna yabanci cisim kagmasinda; bogulmalarda ilkyardim

10.Hafta | Hasta/yarali tagima teknikleri

11.Hafta | Triyaj kavrami, hastane dncesi alanda triyaj

12.Hafta | Acil saglik hizmetlerinde kumanda yéntemleri

13.Hafta | Acil bakim verenlerde duygusal stres

14.Hafta | Biling bozukluklarinda ilkyardim
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi

Ara Sinav 1 100

Odev

Uygulama

Forum

Final Sinav 1 100

Kisa sinav

Doénemigi Calismalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sijres(:aa:;"tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
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Uygulama 14 2 28
Okuma
Internet Taramasi, Kiitiiphane
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 69
Toplam is Yiikii / 30 (s) 69/30
Dersim AKTS Kredisi 2,3=2
PRO =), 0 - A\ ™ A [ ]
No Program Ogrenme Giktilan 1 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
s"ahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
s__istematik ve guvenli olarak etik ilkeler gergevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik didslnce ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satig yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligsim X
ve iletigsim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak ydratdr.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda galisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
10 ¥ . . e . . . X
duzeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili geligmeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénisumu algilar. Sosyal ve X
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.
Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.
13 Ogrenciler,kalite ydénetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu X
sureglere katilir.

R
Kararllkle YOBU ‘L\?u_;\m'/_,mt,




Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is givenligi

14 R I X
konularinda yeterli bilince sahiptir.

15 Ogrenciler,dis gériiniim, tavir, tutum ve davranislari ile topluma X
Ornektir.

16 Ogrenciler,mesleki ve etik degderleri gézeterek ¢dzim onerileri X
gelistirir.

Not: 1-En dusilk 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin Dersin T+U+L Egitim
. Kodu DA (<6l Yanyll | yiirii (z/S)  (Saat/Hafta) K'€dl AKTS Dili

S0z | aryerPlniama |2 |z | 2200 | 1 | 2 | Tikge

DERS BILGILERI

Dersler, Universite birinci sinif dgrencileri igin gliz déneminde, 14 hafta
boyunca, haftada bir ders saati olacak sekilde dlizenlenecektir. Dersler,
konulara ve ders iceriklerine uygun olacak sekilde; Universite 6dretim
uyeleri, sektor profesyonelleri ve diger Universiteler ile ilgili sivil toplum
kuruluglarindan davet edilecek misafir egitimciler tarafindan
islenmelidir. Ders kapsamina dahil edilecek destekleyici faaliyetler
ogrencileri profesyonel basvurularda kullanilan ydéntem ve araclar
konusunda bilgilendirecek ve bunlari en etkin sekilde kullanabilme
becerisini kazandiracak sekilde tasarlanmali, uygulamal &devler ile
desteklenmelidir.  Kariyer merkezleri, o6grencilerin  becerilerini
gelistirmelerine destek olacak deneyim imkanlari sunan faaliyetler ile
dersi uygulamali olarak desteklemelidir.

Kariyer Planlama dersi 6grencilerin is dinyasini, farkli sektorleri ve bu
sektorlerin gereksinimlerini tanimasini saglayarak; is dinyasina hazirlik
surecinde kariyer planlamasinin 6nemi hakkinda 6grencilerde
Dersin Amaci farkindalik olusturmayi hedefler. Ders, 6grencilerin, kisisel yetkinliklerini
kesfetmesini ve is dlnyasinin beklentilerini dogru anlamasini
saglayarak; bilgi ve becerilerini, ilgili sektorlerin gereklilikleri ile paralellik
arz edecek sekilde gelistirmelerine yardimci olur.

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X)Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TDS Program Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari
1. Kariyer Merkezi Faaliyetlerinin Taninmasi
Dersin Ogrenim Ciktilari g (K)gr!;ae"rklsnedgaelIr?elﬂle’?rggirrl:razz;edilmesi
4. Kendini Ifade Etme ve Etkili lletisim Becerilerinin Geligtiriimesi

DERS IGERIGi

1.Hafta Derse Giris

2.Hafta Kariyer Nedir

3.Hafta Ulusal ve Uluslararasi Degisim Programlari

4.Hafta | Temel iletisim Becerileri
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5.Hafta Sektér Gunleri - Sivil Toplum Kuruluglari
6.Hafta | ince Yetenekler (Soft-Skills)

7.Hafta Sektdr Gunleri - Kamu Sektoru

8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Diksiyon ve Beden Dili

10.Hafta | Ozgecmis ve Kapak Yazisi Hazirlama
11.Hafta | Sektor Gunleri - Ozel Sektor

12.Hafta | Etkili Milakat Teknikleri

13.Hafta | Sektdr Glnleri - Akademi

14.Hafta | Sektér Ginleri - Girisimcilik

15. Hafta | Final Sinavi

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum
Kisa sinav
Final sinavi 1 100

Doénemi¢i Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) 1 %40

Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %2100

DERS iS YUKU TABLOSU

- Sire (Haftalik
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Saat)

Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
1

internet Taramasi, Kiitiiphane
Calismasi

Materyal Tasarlama, Uygulama -

Toplam is Yiikii

7

Rapor Hazirlama -

Sunu Hazirlama

Sunum

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik

Final Sinavi ve Final Sinavina
Hazirhk

Diger

e
g (MR
g MR |w

Toplam is Yiikii
Toplam is Yiikii / 30 (s)
Dersim AKTS Kredisi

=]=Tg D A 0 » AR A ) o
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5

Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere
sahip olur.

1

s
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Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
Uriinler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler gercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirlidi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet icin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve silireclerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢ozim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15

16 X

Not: 1-En dusilk 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L
Turd (Z/S) (Saat/Hafta)

Dersin Egitim
Dili

Kodu Kredi AKTS

Dersin Adi Yariyil

DERS BILGILERI

s

[ =
Kararlilklr YOBU J&%Qmwz,



Mikroorganizmalarin ~ metabolizmasini,beslenmesini,gelismesini  ve

Dersin Katalog Tanimi (Igerigi) cogalmasini incelemek

Dersin Amaci Mikroorganizmalarla ilgili bilgilerin 6gretilmesi amacglanmaktadir.
Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X )Orgiin (X ) Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Mikroorganizmalarla ilgili bilgilerin égretilmesi

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Mikrobiyoloiji ile ilgili kitaplar, internet kaynaklari ve ders notlari,
Ogretim elemani ders notlari
1. Mikroorganizmalarla ilgili bilgilerin 6grenilmesi
2. Mikroorganizmalarin metabolizmasini incelemek
Dersin Ogrenim Ciktilari 3. Mikroorganizmalarin genetigini incelemek
4. Mikroorganizmalarin siniflandiriimasi
5. Mikroorganizmalarin sebep oldugu enfeksiyonlari 6grenmek

1.Hafta Mikrobiyolojinin tanimi, kapsami ve tarihgesi

Kaynaklar

2.Hafta Prokaryot mikroorganizmalar

3.Hafta Okaryot mikroorganizmalar

4 Hafta Virtsler

5.Hafta Mikroorganizmalarin beslenmesi, gelismesi ve gogalmasi

6.Hafta Mikroorganizmalarin beslenmesi, gelismesi ve gogalmasi

7.Hafta Mikrobiyal metabolizma
8.Hafta Ara Sinav
9.Hafta Mikrobiyal genetik

10.Hafta | Mikroorganizmalarin kontroli

11.Hafta | Mikroorganizma-insan iligkisi ve infeksiyonlar

12.Hafta | Mikroorganizma-insan iligkisi ve infeksiyonlar

13.Hafta | imminoloji

14.Hafta | Mikroorganizmalarin siniflandiriimasi
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi

Ara Sinav 1 100

Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final sinavi 1 100
Dénemici Caligmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aagtallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28

e
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Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirlik
Diger
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30
Dersim AKTS Kredisi 3=
=]=Tg D A 0) - AR A D =
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.

Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
Uranler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektérine ydnelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler ¢ergevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigsim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutar.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi

10 dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve

profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu

13 .
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is givenligi

14 konularinda yeterli bilince sahiptir.

[
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15 (")g“]renciler,d|§ gorainam, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma X
ornektir.

16 Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri X
gelistirir.

Not: 1-En duslik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI
Dersin

. Dersin T+U+L : Egitim
Kodu DB Yaryil  yirii (21S)  (Saat/Hafta)  Kredl AKTS o

FolTOT4Ps Saglik Hizmetlerinde > S 2+0+0 2 3
lletisim
DERS BILGILERI

iletisimle ilgili kuramlar; kisiler arasi iletisimin aksiyomlari (belitleri);
kisiler arasi iletisim ve kultur; Kigiler arasi iletisim ve birey; Kisiler arasi
iletisim ve dinleme; kisiler arasi iletisim ve etkililik; s6zli ve s6zsuz
Dersin Katalog Tanimi (igerigi) iletisim; gorisme; kKisiler arasi iletisim ve ikna; algi, dil, bir roli oynama
ve dogaglama; iletisim becerileri gelistirilerek yapici iligkilerin kurulmasi,
duslnceler ve duygularin olumlu bir sekilde paylasiimasi; catisma
ortamlarinda etkili iletisimin kurulmasi

Etkili iletisim konusunda bilgi sahibi edindirmek, Etkili iletigsim
becerilerini kullanabilmeyi 6gretmek ve empatik beceri kazandirmak,
Saglik sektorinin ozellikleri kapsaminda etkili iletisim kurulabilmesi,
pazarlama Uzerine kurulan iletisimin olumlu sonuclandirilabilmesi

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X )Orgin () Uzaktan

Dersin Amaci

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

iletisime Giris, Prof.Dr. Nazife Glingor, 2018, 5.Baski, Siyasal Kitapevi
iletisim Bilgisi, Ed.Dog.Dr. Baris Kiling ve Dr. Ogr. Uyesi Ufuk Eris,
Anadolu Universitesi

Kaynaklar iletisim Bilimi, Ed.Prof.Dr.S.Ece Karadogan Doruk, istanbul
Universitesi Agik ve Uzaktan Egitim Fakdiltesi

iletisime Giris, 2017, Atatiirk Universitesi Agik Ogretim Fakiiltesi

1. lletisimle ilgili kuramlar; kigiler arasi iletisimin aksiyomlari (belitleri)

2. Kisiler arasi iletisim ve kultur; Kigiler arasi iletisim ve birey; kisiler
arasi iletisim ve dinleme; kisiler arasi iletisim ve etkililik

3. So6zlu ve sdzslz iletisim; gbérusme; kisiler arasi iletisim ve ikna; algi,
dil, bir rolii oynama ve dogaglama

4. lletisim becerileri gelistirilerek yapici iligkilerin kurulmasi

5. Disunceler ve duygularin olumlu bir sekilde paylasiimasi; gcatisma

DERS IGERIGI

1.Hafta iletisimle ilgili kuramlar

Dersin Ogrenim Giktilari

2.Hafta Kisiler arasi iletisim ve kultur

3.Hafta Kisiler arasi iletisim ve birey
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4 Hafta Kigiler arasi iletisim ve dinleme

5.Hafta Kisiler arasi iletisim ve etkililik

6.Hafta So6zli ve sozsiiz iletisim

7.Hafta So6zli ve sozsiiz iletisim
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Gorisme

10.Hafta | iletisim becerileri gelistirilerek yapici iligkilerin kurulmasi

11.Hafta | Duslnceler ve duygularin olumlu bir sekilde paylasiimasi

12.Hafta | Catisma ortamlarinda etkili iletisimin kurulmasi

13.Hafta | Kisiler arasi iletisim ve ikna

14.Hafta | Algi, dil, bir roli oynama ve dodaclama
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final sinavi 1 100
Donemigi Calismalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %2100
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:a?;tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
internet Taramasi, Kiitiiphane
Calismasi J 1 !
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
Hazirhk 1 S 5
Diger
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30
Dersim AKTS Kredisi 3 =3
PROGRAM OGR ARI KA D R
No Program Ogrenme Ciktilan 1 2 3 4 5
1 Ogr_enciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.

s
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Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
Uriinler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler gercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirlidi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet icin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve silireclerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢ozim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En dusuk 5- En ylksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L
Turi (Z/S) (Saat/Hafta)

Egitim

Dersin Adi Yariyil Kredi AKTS Dili

Kodu

DERS BILGILERI

Misteri lliskileri Yonetiminin pazarlama agisindan dneminin tespit
edilmesi, Pazarlama Acisindan misteri memnuniyeti ve musteri

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

s
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sadakatinin isletme performansina etkisinin kavranmasi, Musteri
iliskilerinin gelistirimesi ve etkin olarak msteri iliskileri yénetiminin
saglanmasi, Musteri tanilamasi ve yeni musteri kazaniminin
saglanabilmesi, Var olan musterinin elde tutulabilmesi ve musteri
portféydnin bayatilebilmesi

Ogrencilerin musteri iligskileri ydnetiminin énemini kavrayabilmesi.
Pazarlama agisindan miusteri ile iletisimin gerekliligini anlamasi ve
masteri sadakati, misterinin elde tutulmasi ve mdisteri portféyina
olusturmada izleyecekleri yollarin égretilmesi.

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yoéntemi (X )Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Miisteri iliskileri Yénetimi, Atatiirk Universitesi Agikdgretim Fakdiltesi
Yayini, 2_020 )
Muasteri lligkileri Yonetimi, Anadolu Universitesi A¢ikdgretim Fakultesi
Kaynaklar
Yayini, 2019

Pazarlama iletisimi, Atatirk Universitesi Agikdgretim Fakdiltesi
Yayinlari, 2019
1. Musteri iliskileri Yénetiminin pazarlama acisindan éneminin
tespit edilmesi
2. Pazarlama Ac¢isindan musteri memnuniyeti ve misteri
sadakatinin igletme performansina etkisinin kavranmasi
Dersin Ogrenim Ciktilar 3. Mausteri iligkilerinin gelistirimesi ve etkin olarak misteri iligkileri
yonetiminin saglanmasi
4. Musteri tanilamasi ve yeni musteri kazaniminin saglanabilmesi
5. Var olan musterinin elde tutulabilmesi ve musteri portfoyinin
buyutulebilmesi

DERS IGERIGi

1.Hafta Miisteri Iliskileri Yénetiminin Temelleri

2.Hafta Miisteri Iliskileri Yonetiminin Ortaya Cikisi ve Temel Felsefesi

3.Hafta | Operasyonel,Analitik ve isbirlikgi Misteri iligkileri Yénetimi

4 Hafta Miisteri iligkileri Cergevesinde Musteri Odakli Orglit Yapisi

5.Hafta | iliski Kavrami Ve iliski Kalitesi

6.Hafta Miisteri iligkilerinin Avantajlar ve Dezavantajlar

7.Hafta Miisteri Memnuniyeti, Misteri Sadakati ve isletme Performansi
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Miisteri ihtiyaclarinin anlasiimasi; Misteri Portféy(i Yénetimi ve Pazar Bélimlendirme

10.Hafta | Musteri iligkileri Yonetiminde veri madenciligi ve énemi

11.Hafta | Musteri Yasam Donglsi Sureci; Musteri Tanilama ve Musteri Segimi

12.Hafta | Musteri Yasam Donglsi Sireci; Misteri Kazanimi

13.Hafta | Musteri Yasam Donglsi Sureci;Musteri Elde Tutma ve Blyitme

14 Hafta | Musteri Sikayetlerinin Yonetimi
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

[ -
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Forum
Kisa sinav
Final Sinavi 1 100
Dénemigi Caligsmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aetx;"tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina 1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 83
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
PRO =¥, 0 R AR A » R
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, vicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim X
ve iletigim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutir.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Uyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
10 Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu X
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
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dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve siireclerine uygun davranir ve bu
sureclere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dis gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢dzim onerileri
gelistirir.

11

13

14

15 X

X
Not: 1-En dusuk 5- En yuksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Egitim

Dersin Dersin T+U+L
Dili

Kodu Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI

Pazarlamada iletisim unsurlarinin  etkin  sekilde &grenilmesi
Dersin Katalog Tanimi (igerigi) Pazarlamada bu uygulamalarin kullanilarak modern pazarlama
yénelimli bir becerinin kazanilmasi.

Bu ders, d6grencilerin pazarlamada iletisim konusu kapsamindaki

Dersin Amaci uygulamalar hakkinda bilgi sahibi olmalarini, bilgi ve deneyimlerini
mesleki calismalarina yansitabilmelerini amaclamaktadir.

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X )Orgin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlar | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Pazarlama !Ieti§imi, Atatirk Universitesi Acikogretim Yayinlari, 2019
Pazarlama lletisiminde Sihirli Dokunuslar, Prof.Dr. Izzet Bozkurt,
MediaCat, 2013

Kaynaklar iletisim Odakli Pazarlama, Prof.Dr. izzet Bozkurt, MediaCat, 2004
1. Pazarlamada iletisim unsurlarinin etkin sekilde égrenilmesi
2. Pazarlama uygulamalarini kullanilarak modern pazarlama
. yonelimli bir becerinin kazaniimasi.
Dersin Ogrenim Ciktilar 3. Pazarlamadaki teknolojik gelismeler hakkinda bilgi sahibi

olunmasi
4. Pazarlama iletisimin pazarlama da etkin sekilde kullaniimasinin

saglanmasi
DERS i(}ERiGi
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1.Hafta | iletigim Kavrami ve Ogeleri, Pazarlama iletisimi Kavrami,

2.Hafta Entegre pazarlama iletisimi ve igerisinde yer alan "alan" konularinin kurumlar igin énemi
3.Hafta Bitiinlesik Pazarlama iletigimi

4 Hafta Tutundurma Karmasi Uygulamalari

5.Hafta Tutundurma Karmasi Uygulamalari

6.Hafta Pazarlama Karmasi Unsurlari ve Pazarlama Iletisimi

7.Hafta Diger Pazarlama Karmasi Unsurlari

8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Pazarlama iletisimi Etkinliklerinin Planlanmasi ve Organizasyonu

10.Hafta | Pazarlama iletisimi Etkinliklerinin Planlanmasi ve Organizasyonu

11.Hafta | insan-Bilgisayar Etkilesimi ve Grafik Ara yiiz kavramlarinin irdelenmesi ve érnekler,
12.Hafta | Kiresel Pazarda Sayisal Ortam Uzerinde Rekabet

13.Hafta | Pazarlama iletisimi , Sektdr Ornekleri ve Etik

14 Hafta | Pazarlama iletisimi , Sektdr Ornekleri ve Etik

15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final sinavi 1 100
Dénemici Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %2100

DERS i$ YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:a?;tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
internet Taramasi, Kiitiiphane

Calismasi / 1 !
Materyal Tasarlama, Uygulama -

Rapor Hazirlama -

Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina

Hazirhk 1 S >
Diger

Toplam is Yiikii 83
Toplam ig Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
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PRO D A 0 - AR A » »

No Program Ogrenme Giktilari 1 2 3

Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere
sahip olur.

Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastallk olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini
sistematik ve glvenli olarak etik ilkeler gercevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirlidi icinde ekip Gyesi olarak
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

10

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntisumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

11

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve slireglerine uygun davranir ve bu

1 b
3 sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi

14 konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma

1 . )
S ornektir.

X

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gbzeterek ¢dziim onerileri

gelistirir.

X

Not: 1-En dusuk 5- En ylksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin . Dersin T+U+L , Egitim
Kodu DR AT Yaryll | 1o 2iS)  (Saat/Hafta) K'€dl AKTS oy
FOTTPS ilac Pazari ve Firma .
110 Degerlendirme 2 S 2+0+0 2 3 Tarkge
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DERS BILGILERI

Dersin Katalog Tanimi (icerigi) gglrflgtlrlr?e(;kendustr|5|n|n yapisi ve Turkiye medikal sanayinin ozelliklerini
ilag sanayinin gelisimi, Diinyada ilag ve medikal sanayinin 6zellikleri,
dagitim kanallari ve tibbi mimessillik mesleginin dzelliklerini aktarmak.

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi ( x)Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ogretim elemani Ders Notlari

1. Tirkiye ve DUnya’'da ilag pazarinin yapisini égrenir

2. llag Uretim ve tiketimi hakkinda bilgi edinir.

3. llag satisinda kullanilan pazarlama tekniklerini ve dagitim
kanallarini 6grenir.

4. Firma degerlendirme hakkinda bilgi edinir.

5. Medikal sarf malzeme uretimi hakkinda bilgi edinir.
DERS i(}ERiGi

1.Hafta ilag sanayinin tanimi, ézelligi ve tarihgesi
Turk ilag endustrisinin yapisi

Dersin Ogrenim Giktilar

2.Hafta

3 Hafta | Dunyada ilag endistrisinde faaliyette bulunan dlkelerin (A, B,C,D) gruplandirmasi
4. Hafta Dunyada ilag endistrisinde faaliyette bulunan ulkelerin (A, B,C,D) gruplandirmasi
5 Hafta | PUnyada ilag Uretim ve Tiiketimi

6.Hafta | Turkiye'de flag Uretim ve Tiiketimi

7 Hafta Turkiye’de medikal sarf malzeme Uretimi

8.Hafta Ara Sinav
Dagitim kanallari (Eczane-Hastane-Ecza deposu-ilag firmasi)

9.Hafta

10.Hafta Turkiye ilag sektorindeki dagitim kanallari

11 Hafta | (GMP) lyi Uretim Uygulamalari

12 Hafta Tibbi mimessillik ve istihdam

13.Hafta Meslek Standardi, Meslek Etigi

14.Hafta Meslegin buglnki durumu, Gelecekteki egilimler

15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final sinavi 1 100
Dénemici Caligmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
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Toplam %100
DERS iS YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aatl;"tallk Toplam is Yiikii
Teori
Uygulama
Okuma
Internet Taramasi, Kiitiiphane 14 1 14
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama
Rapor Hazirlama 14 2 28
Sunu Hazirlama
Sunum
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 10 10
Final Sinavi ve Final Sinavina 1 10 10
Hazirhk
Diger 14 2 28
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30
Dersim AKTS Kredisi 3=
PRO DA 0 -, AR A ) <
No Program Ogrenme Ciktilan 1 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
s"ahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektérine yoénelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastallk olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve givenli olarak etik ilkeler cergevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik didslnce ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim X
ve iletigsim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yurutur.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
10 > . ) S . . . X
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénisumu algilar. Sosyal ve X
profesyonel yagsamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

[ -
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Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin

12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

13 Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu X
sureglere katilir.

14 Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi X
konularinda yeterli bilince sahiptir.

15 (")grenciler,dlg goraindm, tavir, tutum ve davranisglari ile topluma X
Ornektir.

16 Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri X
gelistirir.

Not: 1-En duslik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBIi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Egitim

Dersin Dersin T+U+L
Dili

Kodu Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI

Farmakolojiye giris, tanimlar, genel kavramlar

ilaglarin Uygulama Yerleri ve Farmasétik Sekiller, Farmakokinetik(
ilaglarin Absorpsiyonu, Dagilimi, Metabolizma ve itrahi), Doz-
Konsantrasyon-Etki iligkisi ilaglarin Etki Mekanizmalari Reseptorler ve
ilag-Reseptor lligkisi, lag Etkisini Degistiren Faktérler ilag-ilag
Etkilesmeleri, Penisilinler,sefolalosporinler,Penemler, Monolaktamlar,
sitoplazmik membrana etki eden antibakteriyeller, Aminoglikozitler ve
Fenikoller, Tetrasiklinler ve Makrolitler, DNA sentezine etki eden
antibakteriyel ajanlar ve bakteri metabolizmasina etki eden
antibakteriyel ajanlar, Sinir Sistemi ilaglari I(Otonom Sinir Sistemi
ilaglari, Santral Sinir Sistemi ilaglari), Sinir Sistemi ilaclari [I(Otonom
Sinir Sistemi ilaglari, Santral Sinir Sistemi ilaglari), Sinir Sistemi ilaglari
[l (Otonom Sinir Sistemi ilaglari, Santral Sinir Sistemi ilaclari),
Analjezik Ilaglar, Anestezik ilaclar, Analjezik ilaclar, Anestezik ilaglar,
Narkotik analjezikler ilag suistimali ve madde bagimhhig,
Kardiyovaskdler sistem ilaglari

Ogrencilere, farmakolojik temel tanimlari ve ilag etkilesimlerini
6gretmek amaclanmaktadir.

Dersin Katalog Tanimu (igerigi)

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X )Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari
1. Farmakolojik temel tanimlari yapabilir.
2. llag etkilesimlerini agiklayabilir.
S 3. llaglan gruplarina ayirabilir.
Dersin Ogrenim Giktilari 4. Sinir sistemi ve kardiyovaskdler sistemlerin isleyisi ve bu

sistemler Uzerine etkili olan ilaglar hakkinda bilgi sahibidir..

5. Analjezik-antiinflamatuar ilaglar hakkinda bilgi sahibidir.
DERS iGERIGI
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1.Hafta

Farmakolojiye girig, tanimlar, genel kavramlar

ilaglarin Uygulama Yerleri ve Farmasotik Sekiller, Farmakokinetik( ilaglarin Absorpsiyonu, Dagilimi,

2Hafta |\ oo bolizma ve itrahi)

3.Hafta Doz-Konsantrasyon-Etki lliskisi llaglarin Etki Mekanizmalari Reseptérler ve llag-Reseptor lligkisi

4 Hafta | ilag Etkisini Degistiren Faktérler ilag-ilag Etkilesmeleri

5.Hafta Otonom Sinir Sistemi Ilaglari

6.Hafta Santral Sinir Sistemi ilaclari

7.Hafta Santral Sinir Sistemi ilaclari

8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Kardiyovaskuler sistem ilaglari

10.Hafta | Solunum sistemi ilaglari

11.Hafta | Sinir Sistemi ilaglari Il (Otonom Sinir Sistemi ilaglari, Santral Sinir Sistemi ilaglari)

12.Hafta | Analjezik ilaglar, Anestezik ilaglar

13.Hafta | Analjezik ilaglar, Anestezik ilaglar

14 Hafta | Narkotik analjezikler ilag suistimali ve madde bagimlilig

15. Hafta | Final Sinavi
Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final sinav 1 100
Ddénemigi Caligmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS IS YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:a?;tallk Toplam is Yiikii

Teori 14 2 28

Uygulama 14 2 28

Okuma 7 1 7

internet Taramasi, Kiitiiphane

Calismasi ! 1 !

Materyal Tasarlama, Uygulama -

Rapor Hazirlama -

Sunu Hazirlama -

Sunum -

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 7 2 14

E:\zaI:IISI:naV| ve Final Sinavina 14 > o8

Diger(Tartisma) 14 1 14

Toplam is Yiikii 126

Toplam is Yiikii / 30 (s) 126/30
4,2=4
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PRO D A 0 - AR A N -

No Program Ogrenme Ciktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
2 o o o X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi X

kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastallk olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirlidi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntisumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve slireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gbzeterek ¢dziim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En disik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dl Dersin Adi Yanyil DErsn Tl

: Egitim
Tiirli (Z/S)  (Saat/Mafta) K'€di AKTS o

Kodu
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FOTTP2

03 Temel Biyokimya 3 Z 2+0+0 2 3 Tirkce

DERS BILGILERI

Organik Kimyaya, Organik molekdllerin yazimasi ve kapali
formdllerinin bulunmasi, Organik bilesik siniflari ve fonksiyonel gruplar,
Biyokimyaya giris, Karbohidratlarin molekdl yapisi, siniflandirilmalari,
Aminoasitler ve peptidlerin molekil yapisi ve siniflandiriimalari,
Proteinlerin molekil yapisi ve siniflandiriimalari, Lipidlerin molekl
yapisi ve siniflandiriimalari, Enzimler, yapilar, fonksiyonlari ve
siniflandiriimalari, NUkleik asitlerin yapitaslari, yapilari ve fonksiyonlari,
Porfirinlerin molekudl yapisi ve fonksiyonlari, Endokrin sistem ve
hormonlar,Vicutta bulunan su, elektrolitter ve tampon sistemleri,
Vitaminler, yapilari, fonksiyonlari ve siniflandirilmalari
Vicudumuza alinan besinleri metabolizma kullanimlarinin nasil oldugu
ve kullanim d6nceliklerinin nasil oldugunu anlatmak hedeflenmistir.

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X )Orgiin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari

1. Proteinler yapisi ve biyolojik etkileri hakkinda bilgi sahibi olur.

2. Karbonhidrat ve lipid metabolizmasi hakkinda bilgi sahibi olur.

3. Enzimler ve biyoenerji olusumu hakkinda bilgi sahibi olur..

4. Hucredeki kimyasal eylemlerin molekuler temellerini ve
eylemlerin kontrol mekanizmalarini 6grenir.

DERS IGERIGI

1.Hafta Organik Kimyaya giris

Dersin Ogrenim Ciktilari

2.Hafta Organik molekillerin yazilmasi ve kapali formdllerinin bulunmasi

3.Hafta Organik bilesik siniflari ve fonksiyonel gruplar

4 Hafta Biyokimyaya giris

5.Hafta Karbohidratlarin molekil yapisi, siniflandiriimalar

6.Hafta Aminoasitler ve peptidlerin molekul yapisi ve siniflandiriimalari

7.Hafta Proteinlerin molekil yapisi ve siniflandiriimalari
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Lipidlerin molekil yapisi ve siniflandiriimalari

10.Hafta | Enzimler, yapilari, fonksiyonlari ve siniflandiriimalari

11.Hafta | Nukleik asitlerin yapitaglari, yapilari ve fonksiyonlari

12.Hafta | Porfirinlerin molekil yapisi ve fonksiyonlari

13.Hafta Endokrin sistem ve hormonlar

14.Hafta | Vicutta bulunan su, elektrolitler ve tampon sistemleri
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

e
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Kisa sinav
Final sinav 1 100
Dénemigi Caligsmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aetx;"tallk Toplam is Yiikii
Teori
Uygulama
Okuma
Internet Taramasi, Kiutuphane 14 1 14
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama
Rapor Hazirlama 14 2 28
Sunu Hazirlama
Sunum
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 10 10
Final Sinavi ve Final Sinavina
Hazirhk 1 10 10
Diger(Tartisma) 14 2 28
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30
3 =3
PRO DA 0 -, AR A ) <
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektérline yonelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, vicudun normal igleyisi ve hastallk olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim X
ve iletigim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutir.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Uyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
10 6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi X
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
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Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

(")grenciler,dlg gorindm, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri
gelistirir.

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En diglk 5- En ylksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin - Dersin T+U+L . Egitim
Kodu DA e Yaryll | il (2/S)  (Saat/Hafta) KFedl AKTS | o

DERS BILGILERI

Satis hakkinda bilgi kazaniminin saglanmasi, Musteri ve tlketici
kavramlarinin 6grenilmesi, Kisisel satis da etkin olan beden dilinin

Dersin Katalog Tanimi (igerigi) dgrenimi, Kisisel satis surecinin 6grenimi, Kisisel satisa dair yapilan
uygulama ile hitap, beden dili,satis slreglerinin uygulamasinin
yapilmasi

Hem satis tekniklerini hem de Kkisisel satista kullanilacak teknikleri,
Dersin Amaci satisin gergeklegebilmesi igin gerekli olan bilgilerin toplanmasi ve

kisisel satisa iligkin surecin dgrenilmesi

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X )Orgin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlar | TTP Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Kisisel Satig Teknikleri, 2016, Prof.Dr. Aypar Uslu, 7.Basim, Beta
Kitapevi
Kisisel Sa_.tls Teknikleri, 2019, Ed.Ogr.gér.Dr.Mehmet Gékhan TURAN,
Kaynaklar Anadolu Unv. Agikogretim Fakultesi Yayini

Satis Yonetimi, 2019, Ed. Prof.Dr.Cengiz Yiimaz&Nezihe Figen Ersoy
Arca, Anadolu Unv. Agikdgretim Fakiiltesi Yayini
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Satis hakkinda bilgi kazaniminin saglanmasi
Musteri ve tlketici kavramlarinin égrenilmesi
Kisisel satisda etkin olan beden dilinin 6grenimi
Kisisel satis surecinin 6grenimi
Kisisel satisa dair yapilan uygulama ile hitap, beden dili,satis
sureclerinin uygulamasinin yapilmasi
DERS IGERIGI
1.Hafta Gegmisten Giiniimiize Satis - Ornek Olay Tartisma
2.Hafta Kisisel Satisa giris, Kisisel Satista Etik Ve Ahlak - Ornek Olay Tartisma

3.Hafta Musteri Ve Tiketici Kavramlari Ve Davranis Sekilleri - Ornek Olay Tartisma

Dersin Ogrenim Giktilar

arwNpE

4 Hafta Satis Temsilcisi Kavrami ve Satis Temsilcisine iliskin 6zellikler

5.Hafta Satig Faaliyetlerinde iletisim ve Beden dili

6.Hafta Satig Faaliyetlerinde iletisim ve Beden dili

7.Hafta Satis surecinde bilgi toplama ve hazirlik
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Kisisel Satis sirecinde satis ani

10.Hafta | Kisisel Satis siirecinde miisteri itirazlari ve itirazlari Karsilama Teknikleri

11.Hafta | Kisisel Satis siirecinin kapatiimasi

12.Hafta | Kisisel Satis Uygulamalari

13.Hafta | Kisisel Satis Uygulamalari

14 Hafta | Kigisel Satis Uygulamalari
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinavi 1 100
Doénemi¢i GCaligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %2100

DERS iS YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aegtallk Toplam s Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane

Calismasi ! 1 !
Materyal Tasarlama, Uygulama -

Rapor Hazirlama -

Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 4 4

s
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Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 83
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
PROGRAM OGR ARI KA D R
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
2 o o o X
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve glvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim X
ve iletisim teknoloijilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutir.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
10 6grenme davranisi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi X
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntusumu algilar. Sosyal ve X
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.
Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; aragtirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.
13 Ogrenciler kalite yonetimi ve silireclerine uygun davranir ve bu X
sureglere katilir.
14 Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi X
konularinda yeterli bilince sahiptir.
15 Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma X
Ornektir.
16 (")gjlrenciler,mesleki ve etik degerleri gozeterek ¢ozum Onerileri X
gelistirir.

Not: 1-En diguk 5- En yuksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI

GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
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TIBBI HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L ;
Tiri (Z/S)  (Saat/Hafta) <'edi AKTS

FOTTP2 Saglik Hizmetlerinde 3 z 2+0+0 2 4
07 Pazarlama
DERS BILGILERI

Bu ders, Saglik kurumlarinda stratejik pazarlama yonetimi, pazarlama
stratejileri ve pazarlama karmasi elemanlarini icermektedir.

isletmelerin temel fonksiyonlarindan birisi olan pazarlama alanini saglik
sektoriine 6zel dinamikleri ile ele alarak, saglk sektérinde
pazarlamanin teknidi ve uygulamalari konusunda temel teorik bilgileri
Dersin Amaci sunulurken uygulamada gereksinim duyulacak bilgi ve beceriyi
edindirmekle beraber, saglik yoéneticisinin saglik pazarlamasindaki
etkin rol ve konumunun benimsetilmesi, stratejik pazarlama plani
hazirlayabilecek yetilerin kazandirilmasi hedeflenmektedir.

Dersin Seviyesi On Lisans

Egitim
Dili

Dersin Adi Yariyil

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Ogretim Yoéntemi (X)Orgiin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i YOK

Montague Brown, Healthcare Marketing Management, Health Care
Management Review, An Aspen Publication, 1992

Philip Kotler and Roberta N. Clarke, Marketing for Health Care
Organizations, Prentice Hall Inc., Englewood Cliffs, New Jersey

Philip Kotler, Soru ve Cevaplarla Glinimuzde Pazarlamanin Temelleri,

Kaynaklar Acar Matbaacilik, Ocak 2006, istanbul. (Cev. Umit Sensoy)
Yavuz Odabasi, Satista ve Pazarlamada Miisteri iligkileri Yénetimi,
Sistem Yayincilik, Nisan 2000, Istanbul
Tengilimoglu, D., Saglik Hizmetleri Pazarlamasi, Siyasal Kitabevi,
2011.
1. Saglk Hizmetleri Pazarlamasinda, pazarlama teknik ve
uygulamalari temel bilgilerini 6grenmek
2. Kavram ve terminolojiye hakim olmak. isletme cevresinin
pazarlama alani ile olan iligkilerini bilmek
3. Stratejik pazarlama plani  olusturabilmek, uygulama,
Dersin Ogrenim Ciktilari degerlendirme ve kontrol etme ile ilgili bilgi ve becerilere sahip

olmak.

4. Saglk Yoneticisinin saglik pazarlamasindaki etkin rol ve
konumunu benimsemek.

5. Saglik tuketicilerinin karar verme sureci ve
boélimlendirilebilmesini kavramak

1.Hafta | Genel tanitim ve ders igeridi hakkinda bilgilendirme

Pazarlama ve saglik hizmetleri pazarlamasinin gelisimi, Hizmetlerin 6zellikleri hizmet sektorinun
gelisimi ve saglik hizmetlerinin dzellikleri

3.Hafta | Tuketici davranislari

2.Hafta

4 Hafta | Pazarlama bilgi sistemleri ve pazarlama aragtirmasi

Pazar bolimleme, Hedef Pazar segimi, Pazar konumlandirma, Blylume stratejileri, Stratejik
pazarlama planlamasi

6.Hafta Pazarlama karmasi elemanlari: Uriin

5.Hafta

7.Hafta Pazarlama karmasi elemanlari: Fiyat

s
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8.Hafta | Ara Sinav
9.Hafta Pazarlama karmasi elemanlari: Dagitim

10.Hafta | Pazarlama karmasi elemanlari: Tutundurma

11.Hafta | Pazarlama karmasi elemanlari: insan, Mekan, Siirec

12.Hafta | Saglik hizmetleri pazarlamasinda yeni yaklagimlar

13.Hafta | Markalagma ve marka yonetimi

14 Hafta | Pazarlama Etigi
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 %100
Odev . .
Uygulama - -
Forum - -
Kisa sinav - -
Final sinavi 1 100
Dénemi¢i Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aatl;"tallk Toplam s Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 1 14
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yikii 69
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,3=2
=]=Tg D A ) - AR A ) =
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
2 N o e X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogdrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektérine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

s
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Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastallk olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet icin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gbzeterek ¢dzim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En disik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBIi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L
Tird (Z2/S) (Saat/Hafta)

Egitim

Dersin Adi Yariyil Kredi AKTS Dili

Kodu

DERS BILGILERI

Saglik kurumlarinin idari birimlerinde ve Ust yonetim faaliyet alanlarinda
u_ygulama calismalarini degerlendirmek.

Ogrencinin mesleki yasantisina yonelik her turli saghk kurumlari

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci uygulamalarini tanimasi ve pratik hayata gecirebilmesi olanagini
saglar.
Dersin Seviyesi On Lisans

s
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Ogretim Yontemi

(X)Orgin () Uzaktan

Dersi Yiiriten Ogretim Elemanlari

Tibbi Tanitim ve Pazarlama Pr. Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i

Yok

Kaynaklar

Saglik Bakanlhdi Mevzuatlari, 6dretim elemani ders notlari

1. Hastaneleri ve bolumlerini tanir.
. 2. Ogrendiklerini uygulama sansi bulur.
Dersin Ogrenim Ciktilari 3. Meslegin gerektirdigi gorev sorumluluklari kazanir
4. lletisim becerilerini gelistirme imkani bulur.
5. Takim halinde galisabilme becerisi kazanir.
DERS ICERIGI
1.Hafta | Mesleki Uygulama
2. Hafta | Mesleki Uygulama
3.Hafta | Mesleki Uygulama
4.Hafta | Mesleki Uygulama
5.Hafta | Mesleki Uygulama
6.Hafta | Mesleki Uygulama
7.Hafta | Mesleki Uygulama
8.Hafta | Ara Sinav
9.Hafta | Mesleki Uygulama
10.Hafta | Mesleki Uygulama
11.Hafta | Mesleki Uygulama
12.Hafta | Mesleki Uygulama
13.Hafta | Mesleki Uygulama
14 Hafta | Mesleki Uygulama
15. Hafta | Final Sinavi
 DECERLENDRMEOLGUTER
Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final Sinavi 1 100
Doénem ici Galigsmalarin Yariyil Basariya Orani %40
(%)
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS iS YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi s“’es(:a?;ta"k Toplam ls Yiikii
Teori -
Uygulama 6 8 48
Okuma 14 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
Calismasi ! 1 !
Materyal Tasarlama, Uygulama -
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Rapor Hazirlama 6 48
Sunu Hazirlama -
Sunum -
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk
Final Sinavi ve Final Sinavina
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 110
Toplam is Yiikii / 30 (s) 110/30
Dersim AKTS Kredisi 3,6=4
PROGRA DGR AR - D
No Program Ogrenme GCiktilan 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
> Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
Uranler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektérine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler ¢cergevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim X
ve iletigsim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutur.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi
10 = : : o . . ) X
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve X
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.
Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.
13 Ogrenciler kalite yonetimi ve sireclerine uygun davranir ve bu X
sureglere katilir.
14 Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi X
konularinda yeterli bilince sahiptir.
15 (")Qrenciler,dlg gorandm, tavir, tutum ve davranislari ile topluma X
Ornektir.
16 Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri X
geligtirir.
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YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin . Dersin T+U+L . Egitim
Kodu DA AL Yaryil rir @2iS)  (Saat/Hafta) <€Al AKTS oy

FOTTPS Toksikoloji 3 s 24040 2 3
201
DERS BILGILERI

Toksikolojiye Giris, Toksikolojide Genel Kavramlar Genel Toksisite
Degerlendiriimesinde Kullanilan Testlerin Tanimlari ve Anlamlari
Toksisiteyi Etkileyen Faktorler ve Toksisitenin
SiniflandiriimasiToksikokinetik: Absorbsiyon ve Dagihm Toksikokinetik:
Absorbsiyon ve Dagihm
Dersin Katalog Tanimi (igerigi) Toksikokinetik: Itrah Toksikokinetik- Metabolizma Ozel Toksik Etkiler:
Genotoksik Etki Ozel Toksik Etkiler: Kanserojenik Etki Ozel Toksik
Etkiler: Kanserojenik Etki Ozel Toksik Etkiler: Teratojenite Ozel Toksik
Etkiler: imminotoksikoloji ve ila¢ Alerjisi Ozel Toksik Etkiler: Genetik
Polimorfizme Bagh Toksik Etkiler Akut Zehirlenme Tedavisinin Temel
ilkeleri ve Antidot Kavrami

Ogrencilere toksikoloji ve toksik etki hakkinda temel bilgilerin
kazandiriilmasi amaglanmaktadir.

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X )Orgiin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlar | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari

1. Toksikoloji hakkinda genel bilgi dizeyine sahiptir.
2. Ogrenilen bu bilgiler 1s1ginda uygulama alanlarini tanimlayabilir.

DERS iQERiGi
1.Hafta Toksikolojiye Girig, Toksikolojide Genel Kavramlar

Dersin Ogrenim Ciktilari

2.Hafta Genel Toksisite Degerlendiriimesinde Kullanilan Testlerin Tanimlari ve Anlamlari

3.Hafta Toksisiteyi Etkileyen Faktorler ve Toksisitenin Siniflandiriimasi

4 Hafta Akut Zehirlenme Tedavisinin Temel ilkeleri ve Antidot Kavrami
5.Hafta Ozel Toksik Etkiler: Genotoksik Etki, Teratojenite Etki

6.Hafta | ilag Alerjisi
7.Hafta Toksikokinetik- Metabolizma
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Antidepresan ilag zehirlenmeleri

10.Hafta | Non-steroidalantiinflamatuar ilag zehirlenmeleri ve vitamin
11.Hafta | Ozel Toksik Etkiler: Kanserojenik Etki

12.Hafta | Antiepileptik ilag zehirlenmeleri, antihipertansif ilag zehirlenmeleri

13.Hafta | Ozel Toksik Etkiler: immiinotoksikoloji ve ilag Alerjisi
14.Hafta | Ozel Toksik Etkiler: Genetik Polimorfizme Bagl Toksik Etkiler
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME 6LQUTLERi
[ =
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Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final sinav 1 100
Donemigi Calismalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aetx;"tallk Toplam s Yiikii
Teori
Uygulama
Okuma
Internet Taramasi, Kltiphane 14 1 14
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama
Rapor Hazirlama 14 2 28
Sunu Hazirlama
Sunum
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 10 10
Final Sinavi ve Final Sinavina 1 10 10
Hazirhk
Diger(Tartisma) 14 2 28
Toplam is Yiikii 90
Toplam ig Yiikii / 30 (s) 90/30
3 =3
=]=Tg D A 0) - AR A [ ) <
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yoénelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
s"istematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dusunce ile modern satig yontemlerini
6 uygular, satig yontemleri igin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim X
ve iletisim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

[ -
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Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

X
Not: 1-En dusuk 5- En ylksek
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YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin . Dersin  T+U+L , Egitim
Kodu D) (<o Yaryil | 1 @2iS)  (Saat/Hafta) KTl AKTS - Thy

DERS BILGILERI

Psikoloji ve sosyoloji bilim dallari ile de yakindan baglantili olan ve birey
Dersin Katalog Tanimi (igerigi) davranigi ile grup davranigini etkileyen faktorlerin incelenmesi,
davranigin altinda yatan sebeplerin ve prensiplerin irdelenmesi.

Bireysel davranig ve grup davranig bicimleri, bu davranislari belirleyen

temel prensipler ve davranisi etkileyen, yonlendiren faktorleri
Dersin Amaci kavramak, bOylece insan davranigini anlamak ve yorumlayabilmek. Bu

amaglara paralel olarak, sinif tartismalarina ve vak’a galismalarina yer

vermek
Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X )Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlar | TTP Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Kaynaklar \[():;/:‘r?g\f Bilimleri, 2018, Prof.Dr. Salih Glney, 11.Basim, Nobel

s
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Yayini

Yayini

Davranis Bilimleri, 2012, Atatiirk Universitesi Agik Ogretim Fakiiltesi

Davranig Bilimleri | ve Il, Anadolu Universitesi Agikdgretim Fakdiltesi

degistiriimesi konusunda beceri kazanir.

Dersin Ogrenim Giktilari

1. Ogrenciler davranigi belirleyen faktérlerin ve davranisin

2. Ogrenciler davranisin prensiplerini kavrama ve insan-grup
davranigini tanimlayabilme konusunda tartigir.

3. Davranigsal sorunlari anlayabilir ve analiz eder.

4. lIsletme ici insan davranislarinin inceler ve beceri kazanir.

DERS iGERIGI
1.Hafta | Davranig Bilimlerinin Anlami, Onemi, igerigi ve Diger Disiplinlerle iligkileri
2.Hafta | Ogrenme Ilkeleri ve Teorileri
3.Hafta | Algilama Sureci ve Algilamayi Etkileyen Faktorler
4. Hafta | Motivasyon ve Motivasyon Teorileri
5.Hafta | Kisilik Ozellikleri ve Kigilik Teorileri
6.Hafta Davranigsal Agidan Onemli Kisilik Boyutlari
7.Hafta | Bireylerarasi iletisim ve isletmelerde iletisim
8.Hafta | Ara Sinav
9.Hafta | Tutumlarin Olgimii
10.Hafta | Kiltir Kavrami, Ozellikleri ve Siniflandiriimasi
11.Hafta | Klltiirel Farklilasma, Kaltiriin Ogeleri ve Kdltirle ilgili Tutumlar
12.Hafta | Rol, Statl ve Statu Belirleyicileri
13.Hafta | Gruplarin Olusumu, Ozellikleri ve Trleri
14.Hafta | Gruplarin Olusumu, Ozellikleri ve Tirleri
15. Hafta | Final Sinavi

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Katkisi

Ara Sinav 1

100

Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinavi 1

100

Doénemi¢i Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%)

%40

Finalin Bagariya Orani (%)

%60

Toplam

DERS i$ YUKU TABLOSU

Sire (Haftalik

Etkinlik Saat)

Toplam Hafta Sayisi

%100

Toplam is Yiikii

Teori 14

28

Uygulama 14

28

Okuma 7

7

R R INDN

Internet Taramasi, Kiitiiphane
Calismasi

7

Materyal Tasarlama, Uygulama -

Rapor Hazirlama -

e
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Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 83
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
PRO D A 0) - AR A ) =
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
s"ahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi X

kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve glvenli olarak etik ilkeler ¢ercevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigsim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutar.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

10

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

11

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve sireglerine uygun davranir ve bu

13 p
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi

14 konularinda yeterli bilince sahiptir.

(")Qrenciler,dlg gorindm, tavir, tutum ve davranislari ile topluma

15 ornektir.

X

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri

geligtirir. X

16

Not: 1-En diguk 5- En yuksek
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YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin . Dersin T+U+L . Egitim
Kodu DA AL Yaryil rir @2iS)  (Saat/Hafta) <€Al AKTS oy

DERS BILGILERI

Hicre biyolojisine giris; Bitkilerin siniflandiriimasi, adlandiriimasi,
Makroskobik ve mikroskobik teshis yontemleri; Bitkisel ilaglarin
Dersin Katalog Tanimi (igerigi) hazirlandigi énemli turler ve familyalari; Bitkisel Grlinlerde terminoloji,
Bitkisel trlnlerin hazirlanmasi ve standardizasyonu; Bitkisel UrGnlerde
temel analizler (Kalitatif, Kantitatif ve Farmakope Analizleri)

Tibbi bitkiler ile ilgili temel bilgileri vererek 6grencinin piyasada bulunan
bitkisel Urunleri tanimasini saglamak.

Dersin Seviyesi On Lisans

Dersin Amaci

Ogretim Yontemi ( x)Orgiin  (x ) Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

James, A., Duke, T. I. (2009). Yesil Eczane, Pegasus Yayinlari. Maria,
T., Giray, G. (2008). Tanrinin Eczanesinden Saglik, Ruh ve Madde
Yayincilik. Yildirim, R. (2011). Tabiat Eczanesinden Sifali Bitkiler,
Yakamoz Yayinevi.

Kaynaklar

1. Tibbi bitkiler ile ilgili temel bilgileri siralayacak.

2. Ogrenci piyasada bulunan bitkisel Griinleri tanimlayacak.

3. Bitkisel Urtnlerin hazirlanmasi ve standardizasyonunun
asamalarini siralayabilecek.

DERS iGERIGI
1.Hafta | Hucre biyolojisine giris;
Bitkilerin siniflandiriimasi, adlandiriimasi,

Dersin Ogrenim Ciktilari

2 Hafta
Bitkilerin siniflandirilmasi, adlandiriimasi
3.Hafta
4 Hafta Makroskobik ve mikroskobik teshis yontemleri
5 Hafta Makroskobik ve mikroskobik teshis yontemleri
6.Hafta Bitkisel ilaglarin hazirlandig1 6nemli tirler ve familyalari
7 Hafta Bitkisel ilaclarin hazirlandigi 6nemli turler ve familyalar

8.Hafta Ara Sinav
Bitkisel Urtnlerde terminoloji,

9.Hafta
10.Hafta | Bitkisel Urlnlerde terminoloji
11 Hafta Bitkisel Urtnlerin hazirlanmasi ve standardizasyonu;

12.Hafta | Ogrenci Sunumlari

[ =
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13.Hafta | Ogrenci Sunumlari

14.Hafta | Ogrenci Sunumlari
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum
Kisa sinav
Final sinavi 1 100

Dénemigi Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40

Finalin Basariya Orani (%) %60

Toplam %2100

DERS iS YUKU TABLOSU

Siire (Haftalik

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Toplam is Yiikii

Saat)

Teori
Uygulama
Okuma

Internet Taramasi, Kiitiiphane
Calismasi

Materyal Tasarlama, Uygulama

Rapor Hazirlama 14 2 28

Sunu Hazirlama

Sunum

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlk 1 10 10

Final Sinavi ve Final Sinavina
Hazirlhik

Diger 14 2 28
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30

Dersim AKTS Kredisi 3 =3
PRO DA 0 -, AR A ) <

No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5

Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere
sahip olur.

Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yénelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.

1

e
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Ogrenciler, analitik disiince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir

Ogrenciler,temel dlzeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yuarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yénetimi ve siireclerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dis gériiniim, tavir, tutum ve davranislari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢dzim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

X

Not: 1-En dusik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Egitim

Dersin Dersin T+U+L
Dili

Kodu Dersin Adi Yanyil Tiirii (ZIS)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI

Krizin sebep oldugu durumlar ve krizin yonetilmesi, kriz sonrasi stres
yonetiminin 6gretiimesi.

Bu ders kapsaminda &grencilerimizin  mesleki yasamlarinda
kargilasabilmeleri olasi kriz ve stres durumlariyla nasil bas
edebilecekleri ile ilgili teorik ve mesleki pratik bilgilerin aktariimasi
amagclanmaktadir.

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X)Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Program Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
1. TUTAR, Hasan; “Kriz ve Stres Yonetimi”, Seckin Yayincilik, 2008. 2.
Kaynaklar
Ders Notlari

s
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Olasi kriz durumlarinda hizli ve dogru karar verebilme becerisi,

Kriz anlarinin yonetilerek lehte durumlar vyaratilabilme

firsatlarinin kollanabilmesi ileri géruslulagua

3. Stres durumlarinda kaynagin tespiti ve stres yaratici etkinin
bertaraf edilebilmesi yetenedi,

4. Stres unsurlarini olumlu stres dgdeleri haline getirerek kisisel

motivasyona donustuirilebilme yetkinligi

5. Zamanin dogru ve etkin kullanilabilmesi yetkinligi

1.Hafta Kriz Kavrami ve Tanimlamasi, Krizin Ozellikleri, Krizin Kaynaklari

N

Dersin Ogrenim Giktilari

2.Hafta Kriz Sureci ve Sonuglari, Kriz ve Plan Digi Degisimin Yonetimi,

3.Hafta Kriz Déneminin Yénetimi ve Asamalari, Kriz Dénemlerinde insan Kaynaklari Yénetimi,

4. Hafta Kriz Sonrasinin Yénetimi, Kriz Dénemlerinde Halkla iliskiler ve iletisim,

5.Hafta Stres Kavraminin Tanimlanmasi, Gunidmuz Toplumlarinda Stresin Baslica Sebepleri,

6.Hafta Stres ve Psikolojik Ozellikleri, Stresin insan Bedeninde Meydana Getirdigi Degisiklikler,

7.Hafta Gecmis Yasam deneyimlerimizin Strese Etkileri, Stresin Cesitleri ve Strese Yatkinlk

8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Olumlu ve Olumsuz Stres Kavrami, Degisiklik, Kayip ve Stres

10.Hafta | Is Yasaminda Stres, Orgiitsel Stres, Tiikenme Belirtileri

11.Hafta Kriz Ortaminda Stres Yonetimi

Stresin Ortaya Cikardigi Problemler,Kaygi, Depresyon, Uyku Bozukluklari, Kroner Kalp ve Bagisiklik
Sistemine Etkileri

13.Hafta | Stresle Basagikma Yéntemleri, Bedenle ilgili Teknikler, Zihinsel Teknikler, Davranissal Teknikler

12.Hafta

14.Hafta | Zaman Kavrami ve Zaman Yonetimi, Zaman Yonetimi Teknikleri
15. Hafta | Final Sinavi

Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum
Kisa sinav
Final sinavi 1 100

Dénemici Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) 1 %40

Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU

Siire (Haftalik
Saat)

Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
1

Internet Taramasi, Kiitiiphane 7
Calismasi

Materyal Tasarlama, Uygulama -

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Toplam is Yiikii

7

Rapor Hazirlama -

Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1

e
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Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4

Final Sinavi ve Final Sinavina

Hazirhk 1 5 5
Diger
Toplam is Yiikii 83
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
PROGRAM OGR ARI KA D R
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5
1 Ogr_enciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
s"ahlp olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X

driinler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve glvenli olarak etik ilkeler ¢gercevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigsim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yurutar.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranisi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

10

Ogrenciler,is  yasaminin ~ hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

11

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve sireclerine uygun davranir ve bu

1 b
3 sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi

14 konularinda yeterli bilince sahiptir.

(“)Qrenciler,d@ géranam, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma

- ) X
ornektir.

15

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri

161 gelistirir.

X

Not: 1-En duslik 5- En yliksek
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YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin . Dersin T+U+L . Egitim
Kodu DA AL Yaryil rir @2iS)  (Saat/Hafta) <€Al AKTS oy

DERS BILGILERI

Dersin Katalog Tanimi (igerigi) is hayatina hazirlik uygulamalari icermektedir.

Ogrencilerin is hayatina daha gligli hazirlanmalarini saglamak icin
Ozguven basta olmak tUzere gerekli olan bilgi, birikim ve tecribelerini
gelistirmek, pekistirmek ve bunlari ginluk hayata surekli hale getirici
dinamikleri ortaya koymak.

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yoéntemi (X)Orgin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Program Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Sosyal bilimlerde bu alanda verilen derslerin teorik ve uygulama yénli
Kaynaklar guncellemeleri. Kamuoyunda takdir gérmus yazili eserler.

Mehmet Oner, Kisisel Kariyer Planlamasi, istanbul, 2001

is hayatina hazirlikli olmayi égrenecektir.
is hayatini taniyacaktir.

is hayatina CV hazirlayabilecektir.

is hayatina uyum saglamayi dgrenecektir.

DERS iGERIGI

1.Hafta is yasaminin kapsam ve 6zellikleri, insan kaynaklari yonetimi

Dersin Ogrenim Giktilari

TN S

2.Hafta Oryantasyon egitimi ve stajlar is yasaminda gerekli temel beceriler

is yasamina katihm ve ylikselme; milakatlar bagvurular iletisim ve disiplin; 6dil ve cezalar izlenim birakma
ve yonetici 6zellikleri

4 Hafta is yasaminda kariyer ve kariyerin evreleri

3.Hafta

5.Hafta Ozel ve kamu sektériinde ¢alisma farkhliklari

6.Hafta | Is hukuku ve sosyal giivenlik

7.Hafta is yasaminda sosyal kurallar; gérgii ve nezaket kurallari
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Farkli kdltarlerde is gérismeleri
10.Hafta | Protokol Kurallari

11.Hafta | is hayatina hazirlik uygulamalari

12.Hafta | is hayatina hazirlik uygulamalari

13.Hafta | Ogrenci 6dev sunumlari

14.Hafta | Ogrenci 6dev sunumlari
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
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Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final sinavi 1 100
Doénemigi Galigsmalarin Yariyil Basariya Orani (%) 1 %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(ell-laetx;"tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina 1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 83
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
PRO DA 0 -, AR A ) <
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, vicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler ¢cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secer ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim X
ve iletigsim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutar.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

r e
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Ogrenciler,yenilik ve degisime acgik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydénetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureclere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

(")grenciler,dlg goraindm, tavir, tutum ve davranisglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En dislik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Egitim

Dersin Dersin T+U+L
Dili

Kodu Dersin Adi Yariyil Tirii(Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

FOTTP2 Sagdlik Bilimlerinde
DERS BILGILERI

Bilim ve saglik hizmetlerinde arastirmanin dogasi; Arastirma konusu
belirleme, literatlr tarama ve inceleme; Arastirmanin amaci, arastirma
sorulari, hipotezler ve sinirliliklar; Arastirma tasarimlari; Ornekleme;
Veri toplama yontem ve araglari; Verilerin analizi ve yorumlanmasi;
Aragtirma raporunu yazma ve yayinlama; Saglik hizmetlerinde
arastirma ve etik

Ogrencilere bilimsel arastirma zihniyetini kazandirarak, yapacaklari her
turld arastirmada, yontem ve yaklasim konularinda bilgili olmalarini

. saglamaktir.

Dersin Amaci Ogrencilere, arastirmalarda istatistiksel yontemleri dogru segmeleri ve
sonuglari dogru yorumlamalarini 6dretmek ve bu ydnde beceri
kazanmalarini saglamaktir.

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi ( x)Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i YOK
O. Servet (2009), Saghk alaninda arastirma yontemleri, Gunes
Kaynaklar TipKitabevleri,

Z.Dinler (2014) Bilimsel Arastirma ve e-kaynaklar, Ekin Yayinevi

s
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— Bilimsel bir arastirmada gerekli olan kavramsal yapilari tanir
—  Farkh konulardaki verileri gorsel olarak tanimlar, ézetler ve gorsel
Dersin Ogrenim Giktilan - ?Jljgitl e3]/((';5Iri:tlz:nlerle verileri analiz eder
— Arastirma raporu hazirlar
— Verileri uygun yontemlerle analizi ve yorumlamasini yapar
2.Hafta Arastirma Konularini Segme
3.Hafta Arastirma Konularini Segme
4. Hafta Kaynak Arastirmasi Yapma
5.Hafta Kaynak Arastirmasi Yapma
6.Hafta Arastirma Sonuglarini Degerlendirme
7.Hafta Arastirma Sonuglarini Degerlendirme
8.Hafta Ara Sinav
9.Hafta Arastirma Sonuglarini Rapor Haline Dénustirme
10.Hafta | Arastirma Sonuglarini Rapor Haline Dénustirme
11.Hafta | Arastirma Sonuglarini Rapor Haline Dénustirme
12.Hafta | Sunuma Hazirlik Yapma
13.Hafta | Sunuma Hazirlik Yapma
14.Hafta | Sunum Yapma
15. Hafta | Final Sinavi
Ara Sinav 1 60
Odev 1 20
Forum 14 10
Kisa sinav 14 10
Final Sinavi 1 100
Ddénemigi Caligmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS i$ YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:a?;tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Tartigsma 14 1 14
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane

7 1 7
Calismasi
Sunu Hazirlama 14 1 14
Sunum 14 1 14
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlhik 1 2 2
Final Sinavi ve Final Sinavina

1 2 2
Hazirlhik
Toplam is Yiikii 88

s
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Toplam is Yiikii / 30 (s) 88/30

Dersim AKTS Kredisi 2,9=3
PRO D A 0) - AR A ) =

No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5

1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
s"ahip olur.

5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
Uriinler konusunda genel bilgi sahibidir.

3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi X

kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve glvenli olarak etik ilkeler ¢ercevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigsim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yurutar.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
g_:.allglr ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

10

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

11

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydénetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu

1 b
3 sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is guvenligi

14 konularinda yeterli bilince sahiptir.

(")grenciler,d|§ gorinum, tavir, tutum ve davranisglari ile topluma

- ) X
ornektir.

15

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri

geligtirir. X

16

Not: 1-En duslik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
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TIBBI HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L ;
Tiri (Z/S)  (Saat/Hafta) <'edi AKTS

DERS BILGILERI

Calisma hayatinin her boyutuna psikolojik acgidan bakis agisi
gelistirmek, karsilasilabilecek sorunlara yaklasim tarzlarini, ¢6zim
yontemlerini ve tekniklerini ve ilgili davranis kaliplarini yetkinlik olarak
olusturmak

Calisma hayatinin her boyutuna psikolojik agidan bakabilmelerini
saglamak, karsilasilabilecek sorunlara yaklasim tarzlarini, ¢6zim
ydntemlerini ve tekniklerini ve ilgili davranis kaliplarini yetkinlik olarak
olugturmak ve gelistirmektir.

Dersin Seviyesi On Lisans

Egitim
Dili

Dersin Adi Yariyil

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci

Ogretim Yontemi ( YOrgin  ( X) Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i YOK

Calisma Psikolojisi, Mustafa Yasar TINAR
Calisma Psikolojisi, Askin KESER
Calisma Yasaminda Davranis-Glncel Yaklasimlar- Ed:Askin KESER/
Godzde YILMAZ/ Senay YURUR
1. Calisma hayati sorunlarini tespit edebilmek
2. Yobnetici ve diger ¢alisan davraniglarini inang, deger ve tutum
agirhkh olarak degerlendirebilmek
3. Bireysel ve galisma hayati stresini yonetmeyi acgiklayabilmek
4. Motivasyon araclarini etkin uygulayabilmek

5. Catisma ¢b6zum yontemlerini aktarabilmek
DERS iGERIGI

1.Hafta Derse Giris ve Genel Tanitim

Kaynaklar

Dersin Ogrenim Ciktilari

2.Hafta Calisma, is, meslek Kavramlari ve iliskileri

3.Hafta Yénetim Dislincesinin Gelisimi, Calisma Hayati ve Calisan insan

4 Hafta Calisma Hayatina iligkin inanglar, Degerler ve Tutumlar

5.Hafta Ogrenme, Bilissel, Adaptasyon, Adalet Kuramlari ve Calisma Hayatinda insan

6.Hafta | Is ve is Disi Yagam Etkilesimi

7.Hafta ise Yeni Baglamanin Getirdigi Sorunlar
8.Hafta Ara Sinav
9.Hafta ise Yeni Baslamanin Getirdigi Sorunlara Yénelik Cézimler

10.Hafta | Stres Nedenleri, Sonuglari, Yonetimi ve Cozimler

11.Hafta | Mobbing Nedenleri, Sonuglari, Yonetimi ve Coziimler

12.Hafta | Catisma Nedenleri, Sonuglari, Yonetimi ve C6ziimler

13.Hafta | Ozel Calisan Gruplari Sorunlari ve Céziimler

14 Hafta | Calisma Hayatinda Normal Digi Davraniglar Nedenleri, Sonuglari, Yonetimi ve Cozumler

15. Hafta Final Sinavi
DEGERLENDIRME f)LQUTLERi

Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
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Ara Sinav 1 %100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final sinavi 1 100
Dénemigi Calismalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aetx;"tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 1 14
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 69
Toplam ig Yiikii / 30 (s) 69/30
Dersim AKTS Kredisi 2,3=2
PRO DA 0 -, AR A ) <
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, vicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim X
ve iletigim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutir.
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Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En dislk 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBIi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

. Dersin T+U+L :
Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI
Stratejik planlama, satig teknikleri , goérgli ve prtokol kurallari

Egitim
Dili

Dersin Katalog Tanimi (igerigi) cercevesinde etkili bir sekilde iletisim kurabilmesini beden dili, s6zIU ve

sbzsuz iletisimin degerlendirilmesi.

Ogrencinin mesleki yasantisina yonelik uygulamalari tanimasi ve

Dersin Amaci pratik hayata gecirebilmesi olanagini saglar.

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X )Orgin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Ogretim Elemanlar
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari
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Kararlilklr YQ@&E@MM



DERS i$ YUKU TABLOSU

1. Ogretilen bilgileri uygulama
) 2. Cagdas bilgi, arac ve gerecleri kullanabilme
Dersin Ogrenim Ciktilar 3. Mesleki etik ve sorumluluk alma
4. Takim halinde c¢alisabilme becerisi gelistirme
5. Stratejik dlisunebilme ve plan yapabilme
DERS ICERIGI
1.Hafta Satis tekniklerinin uygulanmasi
2.Hafta Satis tekniklerinin uygulanmasi
3.Hafta Satis tekniklerinin uygulanmasi
4 Hafta | Stratejik dusinmenin saglanmasi ve degerlendiriimesi
5.Hafta | Stratejik duginmenin saglanmasi ve degerlendiriimesi
6.Hafta | Stratejik duginmenin saglanmasi ve degerlendiriimesi
7.Hafta | S6zIU ve s6zsuz iletigsimin etkin bir sekilde kullanimi
8.Hafta | Ara Sinav
9.Hafta So6zlu ve sdzslz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi
10.Hafta | S6zlU ve s6zslz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi
11.Hafta | S6zlU ve s6zslz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi
12.Hafta | S6zlU ve s6zslz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi
13.Hafta | S6zlU ve s6zslz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi
14 Hafta | S6zlU ve s6zslz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi
15. Hafta | Final Sinavi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final sinav 1 100
Doénemigi Galigmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:a?;tallk Toplam is Yiikii
Teori -

Uygulama 14 8 112
Okuma 14 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane

Calismasi / 1 /
Materyal Tasarlama, Uygulama -

Rapor Hazirlama 14 8 112
Sunu Hazirlama -

Sunum -

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 7 1 7
E:\::LE;MW ve Final Sinavina 14 1 14

e
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Diger(Tartisma) 14 8 112
Toplam is Yiikii 126
Toplam is Yiikii / 30 (s) 126/30
12,3=12
=]=Tg D A 0 - AR A ) =
No Program Ogrenme Ciktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
s"ahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urdinler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektorine yonelik temel tibbi X

kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler ¢cergevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigsim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yurutar.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
g"allglr ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

10

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

11

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu

13 .
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is guvenligi

14 konularinda yeterli bilince sahiptir.

(“)Qrenciler,d@ goranam, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma

15 ornektir.

X

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri

geligtirir. X

16

Not: 1-En duslik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
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TIBBI HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin Adi
FOTTP2

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

T+U+L
(Saat/Hafta)

Egitim
Dili

Dersin

Yaryil Tiirii (2/S) Kredi AKTS

DERS BILGILERI
Antihistaminikler ve Solunum sistemi ilaglari, Sindirim sistemi ilaglari,

Endokrin sistem ilaglari, insilin Oral Antidiyabetikler Androjenler
Estrojenler Oral Kontraseptifler Oksitosik ilaclar, Uriner sistem ilaglari
ve Sivi elektrolit Dengesi Solusyonlari ve ilaglari, Anti fungal ilaglar,
antiseptikler ve dezenfektanlar, Kemoterapétik ilaclar |, Kemoterapdtik
ilaclar I, immiin sistem (izerine etkili ilaclar I, immiin sistem (izerine

etkili ilaglar 11, Anti-viral ilaglar, Genel degerlendirme

Dersin Amaci

Ogrencilere, endokrin sistem, solunum sistemi, sindirim sistemi, Uriner
sistem, immun sistem Uzerine etkili ilaglar ile antifungal ve antiviral

ilaclar konularinda bilgi kazandirilmasi amaclanmaktadir.

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X )Orgiin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Ogretim Elemanlar
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari

1. Endokrin sistemine etkili olan ilaclari tanimlayabilir..
. 2. Solunum sistemine etki eden ilaglari tanimlayabilir.
Dersin Ogrenim Ciktilari 3. Uriner sisteme etki eden ilaglari tanimlayabilir.
4. Immun sisteme etki eden ilaglar tanimlayabilir.
5. Sindirim sistemine etki eden ilaglari tanimlayabilir.
DERS ICERIGI
1 Hafta | Kemoterapdtik ilaglar |
2 Hafta | Kemoterapdtik ilaglar Il
3. Hafta | Penisilinler,sefolalosporinler
4.Hafta | Penemler, Monolaktamlar, sitoplazmik membrana etki eden antibakteriyeller
5.Hafta | Aminoglikozitler ve Fenikoller, Tetrasiklinler ve Makrolitler
DNA sentezine etki eden antibakteriyel ajanlar ve bakteri metabolizmasina etki eden antibakteriyel
6.Hafta .
ajanlar
DNA sentezine etki eden antibakteriyel ajanlar ve bakteri metabolizmasina etki eden antibakteriyel
7.Hafta .
ajanlar
8 Hafta | Ara Sinav
o Hafta | Anti fungal ilaglar, antiseptikler ve dezenfektanlar
10.Hafta | Anti-viral ilaglar, anti kanser ilaglar
11.Hafta | Instlin Oral Antidiyabetikler Androjenler Estrojenler Oral
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12.Hafta | Immin sistem Gzerine etkili ilaglar |

13.Hafta | Immun sistem Gzerine etkili ilaglar I

14 Hafta | Anti-viral ilaclar

15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi

Ara Sinav 1 100

Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final sinav 1 100

Dénemigi Galigsmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40

Finalin Bagariya Orani (%) %60

Toplam %2100

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sijres(:aagtallk Toplam is Yiikii

Teori 14 2 28

Uygulama 14 2 28

Okuma 7 1 7

Internet Taramasi, Kiitiiphane

Calismasi / 1 !

Materyal Tasarlama, Uygulama -

Rapor Hazirlama -

Sunu Hazirlama -

Sunum -

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 7 2 14

II:i:;hﬁ:naw ve Final Sinavina 14 > o8

Diger(Tartisma) 14 1 14

Toplam s Yiikii 126

Toplam s Yiikii / 30 (s) 126/30
4.2=4

PROGRAM OGRENME GIKTILARI KATKI DUZEYLERI

Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere

No . X
sahip olur.

1 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.

5 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yénelik temel tibbi X

kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
3 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
4 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.

s
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Ogrenciler, analitik disiince ile modern satis ydntemlerini
5 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir

Ogrenciler,temel dlizeyinde bilgisayar yazihimi ile birlikte bilisim
ve iletigim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yuarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
8 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
11 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yénetimi ve siireclerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dis gériiniim, tavir, tutum ve davranislari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢dzim onerileri
gelistirir.

10

12

13

14 X

15 X

Not: 1-En dusik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

- Dersin T+U+L .
Dersin Adi Yanyil Tiirii (ZIS)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI
Sistemler ve sik gorilen hastaliklari ve bu hastaliklara iliskin hasta
bakimindaki temel ilkeleri icermektedir.
Ogrenciye sistemler ve sik gorilen hastaliklari ddretmek ve bu
hastaliklara iliskin hasta bakimindaki temel ilkeleri aktarmaktir.

Egitim
Dili

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X)Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemani
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari

s
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Dersin Ogrenim Giktilari

Saghgin surdirilebilmesi icin hastaliklardan korunma yollarini 6gr
Tibbi bilgi ve belgelerin 6nemini kavrar.

Hasta kaydi olusturur.

Hastaliklara ait bulgu ve belirtileri tanir.

Saglik ve hastalik kavramlarini etkileyen faktorleri 6grenir.

gk wpe

DERS IGERIGI

enir.

1.Hafta Saglik ve hastalik kavramlari, genel giris
2.Hafta Dolasim sistemi hastaliklari

3.Hafta Solunum sistemi hastaliklari

4. Hafta Hastaliklarin Uluslararasi Siniflandirmasi
5.Hafta Kan hastaliklari

6.Hafta Uro-genital sistem hastaliklari

7.Hafta Genetik hastaliklar

8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Endokrin sistem hastaliklari

10.Hafta | Kas ve iskelet sistemi hastaliklari
11.Hafta | Sindirim sistemi hastaliklari

12.Hafta | Kulak, burun ve bogaz hastaliklari G6z hastaliklari
13.Hafta | Sinir sistemi hastaliklari

14.Hafta | Sinir sistemi hastaliklari

15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinav 1 100
Donemigi Calismalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS i$ YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sﬂres(:a?;tallk Toplam ls Yiikii
Teori

Uygulama

Okuma 5 2 10
Ig?;ﬁg:ﬁ; ;I'Iaramasu Kutliiphane 5 > 10
Materyal Tasarlama, Uygulama

Rapor Hazirlama 14 2 28

Sunu Hazirlama

Sunum 14 1 14

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 10 10

s
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Elanzallrhskmaw ve Final Sinavina 1 10 10
Diger (Tartisma) 14 2 28
Toplam is Yiikii 136
Toplam is Yiikii / 30 (s) 116/30
3,86 =4
PROGRAM OGR ARI KA D R
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5
1 Ogr_enciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.

Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
Urtinler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve glvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigsim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yurutar.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
gallglr ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranisi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

10

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

11

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve sireclerine uygun davranir ve bu

1 b
3 sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi

14 konularinda yeterli bilince sahiptir.

(")Qrenciler,dlg gorandm, tavir, tutum ve davranislari ile topluma

- ) X
ornektir.

15

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri

161 gelistirir.

X

Not: 1-En duguk 5- En yuksek
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YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Egitim

Dersin Dersin T+U+L
Dili

Kodu Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

O

DERS BILGILERI
istatistik biliminin saglik alaninda uygulamalari, hipotez gelistirme ile
veri kavrami, bilimsel arastirmalarda verinin bulunmasi, toplanmasi ile
veri islemlerinin istatistik paket programi ile yapilmasi ve g¢ikti
ekranlarinin yorumlanmasini kapsamaktadir.
Ogrencinin istatistik biliminin saglk alaninda uygulamalari, hipotez
gelistirme ile veri kavrami, bilimsel arastirmalarda verinin bulunmasi ve
Dersin Amaci toplanmasini 6gretmek, veri islemlerinin istatistik paket programi ile
yapilmasi ve ¢iktt  ekranlarinin  yorumlanmasi  becerisinin
kazandiriimasidir.

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X)Orgiin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i YOK

Kaynaklar Zar, J.H. (1998). Biostatistical analysis. Prence Hall, London. 4th ed.
1. Veri, hipotez gibi kavramlarin 6grenilmesi
2. Orneklem ve 6rnekleme ydntemlerinin 6grenilmesi
3. Veriisleme ve analizi tekniklerinin 6grenilmesi

Dersin Ogrenim Giktilar 4. Veri isleme ve analizi teknikerinin paket program ile

uygulanmasi yeteneginin kazaniimasi
5. Sonug ¢iktl ekranlarinin yorumlanmasi yeteneginin
kazanilmasi

1.Hafta | Dersin Genel Tanitimi, Biyoistatistik ile ilgili Genel Bilgiler

2.Hafta Bilimsel Arastirma, Veri Kavrami, Verinin Ozellikleri, Hipotez

3.Hafta | Orneklem ve Orneklem Yontemleri

4.Hafta | Veri iglemleri: Verinin Kaynaklari, Bulunmasi, Toplanmasi

5.Hafta | Veri isleme Teknikleri

6.Hafta | Istatistik Paket Programi Genel Tanitimi
7.Hafta | Genel Tekrar

8.Hafta | Ara Sinav

9.Hafta | Deg@isken Tanimlama ve Veri Girigi Yapilmasi

10.Hafta | Veri isleme Teknikleri Uygulamasi

11.Hafta | Veri Analizi Uygulamasi (Tanimlayici istatistik)

12.Hafta | Veri Analizi Uygulamasi (Glven ve Gegerlilik Analizi)

13.Hafta | Veri Analizi (Hipotez Testleri)
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14.Hafta | istatistik Paket Programi ile Ornek C6ziimii ile Genel Tekrar
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 %100
Odev - -
Uygulama - -
Forum - -
Kisa sinav - -
Donemigi Calismalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:a?;tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 3 42
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina 1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 97
Toplam ig Yiikii / 30 (s) 97/30
Dersim AKTS Kredisi 3,23=3
PRO DA 0 -, AR A ) <
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
> Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urtnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastallk olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler ¢cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

e
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Ogrenciler,temel dlizeyinde bilgisayar yazihimi ile birlikte biligim
ve iletisim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En dislik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU

TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin . Dersin T+U+L :
Kodu Dersin Adi Yariyil Tiirii (ZIS)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

FOTTP2 INSAN KAYNAKLARI
08 YONETIMI
DERS BILGILERI

insan Kaynaklari Yénetiminin Gelisimi, Cevresi, Orgiitlenmesi ve
islevleri

insan kaynaklari yénetiminin islevleri, ilkeleri ve érgitlenmesi ile ilgili
Teorik ve uygulamali bilgi ve becerileri kavratmaktir.

Egitim
Dili

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X) Orgiin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlar | TTP Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Azize Ergeneli, Insan Kaynaklari Yonetimi, Nobel Akademik Yayincilik,
Kaynaklar ﬁ/l%lhllsin Hesapcioglu  Tirkiye’de Makro Diizeyde insan Kaynaklari

Planlamasi. An_| Yayincilk, Eyldl. ,2001,
MUmin Ertark, Insan Kaynaklari Yonetimi, Beta Yayinlari, Ocak 2011

s
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Cavide UYARGIL insan Kaynaklari Yénetimi, Beta Yayinlari, 2010.
Canan CETIN, insan Kaynaklari Yénetimi, Beta Yayinlari, 2014
Dilaver Tengilimoglu -Oguz Isik-Mahmut Akbolat,Saglik Isletmeleri
Yonetimi ,Nobel Basim Yayin,9.Bask1,2018

- Insan kaynaklari yénetimi ile ilgili temel kavramlar hakkinda bilgi sahibi
olur.

- Is analizi ve is tasarimi kavramlarini analiz eder.

- insan kaynaklar planlamasi, tedarik ve secimi hakkinda bilgi sahibi
olur.

- Egitim ve gelistirme, kariyer ydénetimi konularini analiz eder.

- Performans degerleme, is degerleme ve Ucret sistemlerini analiz eder.
- Saglik sistemi o6rglUtlenmesinin alt bolumleri ve bu bdlumlerde
calisanlari, calisanlarin goérev vyetki ve sorumluluklari ve insan
kaynaklari yonetimi konularinda bilgi sahibi olur.

- Saglik kurumlarinda insan kaynaklari yonetimi slrecinde ortaya ¢ikan
sorunlarda elestirel ve yenilikgi disinme, karar verme ve problem
¢o6zmede bilimsel yontem ve teknikleri kullanabilir.

DERS IGERIGI

1.Hafta | Ders izlencesi Hakkinda Gériisme ve Degerlendirmeler

Dersin Ogrenim Giktilari

2.Hafta | insan Kaynaklari Yénetimi Kavrami- Tanimi ve Ozellikleri

3.Hafta | insan Kaynaklarinin Tarihgesi

4.Hafta | insan Kaynaklarinin Amaclari ilkeleri ve Orgiitlenmesi

5.Hafta | insan Kaynaklarinin Planlamasi

6.Hafta | insan Kaynaklarinin is Analizi

7.Hafta | insan Kaynaklarinda is Tasarimi
8.Hafta | Ara Sinav
9.Hafta | insan Kaynaklarinin Personel Secimi ve Yerlestirme

10.Hafta | insan Kaynaklarinda is Degerleme

11.Hafta | insan Kaynaklarinda Ucret Yénetimi

12.Hafta | insan Kaynaklarinda Egitim, Oryantasyon ve Gelisim

13.Hafta | insan Kaynaklarinda Kariyer Planlamasi

14 Hafta | insan Kaynaklarinda Performans Degerleme
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinavi 1 100
Doénemigi Galigsmalarin Yariyil Basariya Orani o

(%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS i$ YUKU TABLOSU

Siire (Haftalk

Saat) Toplam Is Yuki

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi

r e
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Teori 14 3 42
Uygulama - - -
Okuma 14 2 28
Internet Taramasi, Kiutiphane 14 5 o8
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 7 1 7
Final Sinavi ve Final Sinavina
7 1 7
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii
Toplam is Yiikii / 30 (s) 115/30
Dersim AKTS Kredisi 3,8=4
PRO DA 0 -, AR A ) <
No Program Ogrenme Giktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
> Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yonelik temel tibbi X

kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satig yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletisim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
¢alismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
duzeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili geligmeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

10

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

11

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yénetimi ve silireclerine uygun davranir ve bu

13 sureclere katilir.

R
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Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is givenligi

14 S I X
konularinda yeterli bilince sahiptir.

15 Ogrenciler,dis gériiniim, tavir, tutum ve davranislari ile topluma X
Ornektir.

16 Ogrenciler,mesleki ve etik degderleri gézeterek ¢dzim onerileri X
gelistirir.

Not: 1-En dusilk 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

. Dersin T+U+L .
Dersin Adi Yanyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI

Halkla iliskiler uygulamalarini gerceklestirmeyi saglayacak bilgi, birikim,
yetkinlik ve deneyimleri edinebilme, Halkla iligkiler disiplinine yonelik
arastirma, planlama, uygulama ve degerlendirme sdreclerini
kavrayabilme ve uygulayabilme, Halkla iligkilerin gerekliliklerini ve
Dersin Katalog Tanimi (igerigi) mesleki agidan halkla iligkiler de gerekli olan iletisim gerekliliklerini
kavrayabilme, Kurum kimligi, kurum imaiji, kurumsal itibar, sponsorluk,
kurumsal iletisim, yeni medya teknolojilerinin kullanimi, sosyal
sorumluluk iletisimi, etkinlik yonetimi gibi halkla iligkiler disiplininin
calisma alanlarina iligkin teorik bilgileri kavrayabilme ve uygulayabilme.
Halkla iligkiler hakkinda bilgi sahibi olmak. Halkla iliskiler
uygulamalarinin nasil kullanildigini ve uygulandigini kavrayabilmek.
Saglik sektérindeki reklam yasagi nedeniyle firma ve Urun tanitiminda
halkla iligkiler uygulamalarinin ne sekilde yapilacagini 6grenmek

Egitim
Dili

Dersin Amaci

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi (X )Orgin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari

1. Halkla iligkiler uygulamalarini gerceklestirmeyi saglayacak bilgi,
birikim, yetkinlik ve deneyimleri edinebilme

2. Halkla iligkiler disiplinine yénelik arastirma, planlama, uygulama
ve de@erlendirme slreclerini kavrayabilme ve uygulayabilme

3. Halkla iligkilerin gerekliliklerini ve mesleki agidan halkla iligkiler
de gerekli olan iletisim gerekliliklerini kavrayabilme Firma
degerlendirme hakkinda bilgi edinir.

4. Kurum kimligi, kurum imaji, kurumsal itibar, sponsorluk,
kurumsal iletisim, yeni medya teknolojilerinin kullanimi, sosyal
sorumluluk iletisimi, etkinlik yodnetimi gibi halkla iligkiler

Dersin Ogrenim Ciktilar
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disiplininin ¢alisma alanlarina iligkin teorik bilgileri kavrayabilme

ve uygulayabilme.

DERS IiCERIGI

Etkinlik

Sire (Haftalik

Toplam Hafta Sayisi Saat)

1.Hafta Tanisma Ders hakkinda bilgi verme

2.Hafta Halkla iliskiler Kavrami, Diinya'da ve Tiirkiye de halkla iliskilerin gelisim siireci

3.Hafta | Halkla iligkiler Meslegi ve Halkla iligkiler de iletigim

4 Hafta Kurum igi Halkla iligkiler ve calisan iligkileri

5.Hafta Halkla iligkiler Modelleri

6.Hafta Halkla iligkiler de kullanilan ortamlar, araglar ve yéntemler

7.Hafta Halkla iliskiler de Stratejik Yonetim

8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Pazarlama Amach Halkla iligkiler

10.Hafta | Halkla iligkilerin Uygulama Alani olarak Sponsorluk

11.Hafta | Halkla iligkilerde imaj Yénetimi

12.Hafta | Halkla iliskilerde Kriz ve Sorun Yénetimi

13.Hafta | Halkla iliskilerde Marka iletisimi Yénetimi

14.Hafta | Halkla iliskilerde Kurumsal itibar Yénetimi

15. Hafta | Final Sinavi
Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final sinav 1 100
Doénemi¢i Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %2100

DERS IS YUKU TABLOSU

Toplam is Yiikii

Teori

Uygulama

Okuma

Caligmasi

Internet Taramasi, Kiitiiphane

14

Materyal Tasarlama, Uygulama

Rapor Hazirlama 14 2

28

Sunu Hazirlama

Sunum

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlhk 1 10

10

Hazirhik

Final Sinavi ve Final Sinavina

10
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Diger(Tartisma) 14 2 28
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30
3 =3
PROGRAM OGR ARI KA D R
No Program Ogrenme Ciktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
Uriinler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine yénelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler ¢cergevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim X
ve iletigsim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yurutar.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
10 ¥ . . S . ; . X
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve X
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.
Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.
13 Ogrenciler,kalite ydnetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu X
sureglere katilir.
14 Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is guvenligi X
konularinda yeterli bilince sahiptir.
15 (“)Qrenciler,d@ gorindm, tavir, tutum ve davranisglari ile topluma X
Ornektir.
16 Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢oziim onerileri X
geligtirir.

Not: 1-En duguk 5- En yuksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI

GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU

TIBBi HiZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
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Kararlilklr YOBU J&%{;mv_,mt,




TIBBI TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin T+U+L ;
Tiri (Z/S)  (Saat/Hafta) <'edi AKTS

DERS BILGILERI

Tuketici davraniglarinin nedenleri ve tiketicilerin neyi-neden yaptiklari
hakkinda bilgi sahibi olunmasi, Pazarlama stratejilerinin rekabet
kosullari gergevesinde diizenlenmesini saglayabilen yetkinliklere sahip
olunmasi, Bilingli pazarlama ve satis stratejilerinin alt yapisinin
olusturulmasi, gelistirilebilmesi, Tlketicilerin satin alma éncesi ve satin
alma sonrasi davraniglarinin tahmin edilmesi ve buna uygun stratejiler
geligtiriimesi, Birey ve gruplarin tiketim o&zelliklerine uygun
seceneklerin sunulmasi.

Ogrencilerin tiiketim kavramini ve tiketici davranislarinin  nasil
sekillendigini, nelerden etkilendigini ya da nasil etkilenebilecegini
6grenmelerini ve mesleki yasamlarindaki sektérde bu bilgi ve
Dersin Amaci yetkinliklerin kullanimini amaglamaktadir. Ayrica tuketici davraniglari
dersi egitimi alan 6grencilerin, pazarlama ve satis asamalarinda, bu
derste edindikleri bilgi ve yetkinliklerinden etkin bir sekilde
faydalanmalari amaclanmaktadir.

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X )Orgiin () Uzaktan

Egitim
Dili

Dersin Adi Yariyil

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Tlketici Davraniglari-Prof.Dr. Yavuz Odabasi- Prof.Dr. Gulfidan Baris

Kaynaklar

1. Tdketici davraniglarinin nedenleri ve tiketicilerin neyi-neden
yaptiklari hakkinda bilgi sahibi olunmasi,

2. Pazarlama stratejilerinin  rekabet kosullari cergevesinde
duzenlenmesini saglayabilen yetkinliklere sahip olunmasi,

3. Bilingli pazarlama ve satis stratejilerinin  alt yapisinin

Dersin Ogrenim Ciktilari olusturulmasi, gelistirilebilmesi,

4. Tuketicilerin satin alma Oncesi ve satin alma sonrasi
davraniglarinin tahmin edilmesi ve buna uygun stratejiler
geligtiriimesi

5. Birey ve gruplarin tuketim Ozelliklerine uygun seceneklerin
sunulmasi

1.Hafta Tuketim, Tuketici ve Tuketici Davraniglari Kavramlarinin Agiklanmasi

2.Hafta Tiketici Davranisinin Tarihsel Siireci(ilk Tiiketim Modelleri, ihtiyaglar Hiyerarsisi)

3.Hafta Tuketici Davraniglarinda Glincel Gelismeler ve Post-modernizm

4. Hafta Tuketim Kultart ve Tiketim Toplumu Kavramlari

5.Hafta Genel Tuketici Davranis Modelleri ve Tlketici Davraniglarinin Pazarlamadaki 6nemi

6.Hafta Tiketimin Temel Psikolojik Etkenleri

7.Hafta Tuketimin Sosyo-Kdlturel Etkenleri
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8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Tuketimin Sosyo-Kdulturel Etkenleri

10.Hafta | Tiketici Davranisi ve Pazarlama Stratejisi iliskisi

11.Hafta | Tuketici yagsam Tarzlari , Pazar bélimlendirme ve hedef Pazar secgimi

12.Hafta | Tuketici davraniglari mal/hizmet konumlandirmasi ve pazarlama karmasi

13.Hafta | Tuketicinin satin alma dncesi davraniglari

14.Hafta | Tuketicinin satin alma 6ncesi davraniglari
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final Sinavi 1 100
Dénemi¢i Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU
Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:aatl;"tallk Toplam s Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 83
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
=]=Tg D A ) - AR A ) =
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
2 N o g X
drdnler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogdrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektérine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
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Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime agcik, girisimci, yasam boyu
o6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntsumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet icin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve siireglerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, ¢evre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gbzeterek ¢dzim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

X
Not: 1-En dusuk 5- En ylksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

. Dersin T+U+L .
Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

<L
DERS BILGILERI

Ogrenci zaman kavramini ve zaman yonetimini
aciklayabilecektir.Zaman kaybettiren faktorleri paradigmalan ve
aligkanliklar agiklayabilecektir.Zaman ydnetiminde yasayabilecegdi
sorunlar ve sebepleri belirleyip ¢ézimler Uretebilecektir.

Ogrencilerin gerek meslek hayatinda gerekse 6zel yasamlarinda
zamani daha iyi kullanabilmelerini amaglar.

Dersin Seviyesi On Lisans

Egitim
Dili

Dersin Katalog Tanimi (igerigi)

Dersin Amaci

s
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Ogretim Yontemi (X)Orgiin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Program Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Kaynaklar Unver Unli Bayramlh (2016)-Zaman Ydnetimi-Segkin Yayincilik

1. Ogrenci zaman kavramini ve zaman  yonetimini
aclklayabilecektir.

2. Zaman kaybettiren faktorleri paradigmalari ve aliskanliklari
aciklayabilecektir.

3. Etkin zaman yonetim tekniklerini kullanabilecek ve zamanini
planlayabilecektir.

4. Yasam da zaman yoOnetimin neden gerekli oldugunu
aclklayabilecektir.

DERS iGERIGI

1.Hafta Ders hakkinda genel bilgiler

Dersin Ogrenim Giktilar

2.Hafta Zaman Yonetimi Nedir? Kendini Yonetmek Nedir?

3.Hafta Zaman Yo6netiminin ana prensipleri

4. Hafta Zaman kaybettiren faktorler ve zaman tuzaklari
5.Hafta Yetki devri- Hayir diyebilmek

6.Hafta Paradigmalar ve aliskanliklarimiz.

7.Hafta Etkin zaman ydnetimine yardimci teknikler ve 6neriler
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Klasik Zaman yénetimi teknikleri

10.Hafta Zaman Kullanim matrisi

11.Hafta Planlama ve zaman
12.Hafta | Zaman kullaniminda 80/20 kurali

13.Hafta Zamani Planlamanin nedenleri

14.Hafta | Zaman yonetimi Egzersizi
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum
Kisa sinav
Final Sinavi 1 100

Doénemigi Calismalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40

Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100
DERS i$ YUKU TABLOSU

Sire (Haftalik
Saat)

Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
1

Internet Taramasi, Kiitiiphane
Caligsmasi

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Toplam is Yiikii

7 7

s
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Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
Hazirhk 1 5 5
Diger
Toplam is Yiikii 83
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
PROGRA DGR AR - )
No Program Ogrenme Giktilar 1 4
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
Uranler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini
sistematik ve glvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.
Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir
7 Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte biligim X
ve iletigsim teknolojilerini kullanir
8 Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki X
calismalari bagimsiz olarak yarutur.
Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve isbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.
Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
10 6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.
Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
11 sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.
Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin
tum asamalarina katilir.
13 Ogrenciler kalite yonetimi ve sireclerine uygun davranir ve bu X
sureglere katilir.
14 Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is givenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.
15 (")Qrenciler,dlg goranam, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma
Ornektir.
16 Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢dziim onerileri

geligtirir.
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Not: 1-En duslik 5- En yliksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HIiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBIi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

. Dersin T+U+L :
Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI

Kalitenin tanimlanmasi,kalitenin tarihi gelisim slreci,Toplam Kkalite
yonetiminin tanimlanmasi ve ilgili kavramlar,Toplam kalite yonetiminin
Dersin Katalog Tanimi (igerigi) temel 6geleri, Toplam kalite yonetimini etkileyen temel faktorler, Toplam
kalite anlayisi ve kalite maliyetleri,Toplam kalite anlayisinda insan
faktérl,Dinyada ve Turkiye'de toplam kalite ydnetimi uygulamalari.
Calisma hayati ve is ortaminin iyilestirilip, gelistirilerek 6rgit icerisinde
calisan personelin yasam Kkalitesinin ylkseltiimesi ve mutlulugunun
Dersin Amaci artilmasini hedefleyen bir yagsam tarzini sunmaktir.Calisanlar arasinda
isbirligi,uzlasma ve etkili bir iletisimi saglamaya yonelik bir bir 6rgut
iklimi ve kalite kultura yaratmaktir.

Egitim
Dili

Dersin Seviyesi On Lisans
Ogretim Yontemi (X )Orgin () Uzaktan
Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari
Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok
Kaynaklar Toplam Kalite Yénetimi-Said Kingir-2006
1. Kalitenin tanimlanmasi,kalitenin  tarihi gelisim  surecini
ogrenebilir
Dersin Ogrenim Ciktilari 2. Klasik yonetim anlayigi ile toplam kalite yonetim anlayiginin

karsilastiriimasini 6grenebilir.
3. Kalite gemberleri olusturabilir.

DERS iGERIGI

1.Hafta Kalitenin tanimlanmasi,kalitenin tarihi gelisim sureci

2.Hafta Toplam kaliye ydnetiminin tanimlanmasi ve ilgili kavramlar

3.Hafta Toplam kalite yonetim sistemi ve Toplam kalite yonetimine duyulan ihtiyag

4 Hafta Toplam kalite yonetiminin temel 6geleri

5.Hafta Toplam kalite yonetimini etkileyen temel faktorler

6.Hafta Toplam kalite ydnetiminin organizasyon yapisi,uygulanmasi ve yararlanilan temel araglar

7.Hafta Toplam kalite anlayigi ve kalite maliyetleri
8.Hafta Ara Sinav

9.Hafta Klasik yonetim anlayisi ile toplam kalite yonetim anlayisinin karsilastiriimasi

Toplam kalite ydnetimin de Deming felsefesini olusturan 14 ilke ve bu ilkelerin klasik sirket ilkeleriyle
karsilagtiriimasi

11.Hafta | Toplam kalite anlayisinda insan faktori

10.Hafta
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12 Hafta | Aday toplama ve segcme

13.Hafta | Personelin egitimi ve gelistiriimesi

14.Hafta | Dinyada ve Turkiye'de toplam kalite yonetimi uygulamalari
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLGUTLERI

Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum

Kisa sinav

Final Sinavi 1 100
Donemigi Galigsmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %2100

DERS iS YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(:ai;tallk Toplam is Yiikii
Teori 14 2 28
Uygulama 14 2 28
Okuma 7 1 7
Internet Taramasi, Kiitiiphane
7 1 7
Calismasi
Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama -
Sunu Hazirlama 1 3 3
Sunum 1 1 1
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 4 4
Final Sinavi ve Final Sinavina
1 5 5
Hazirhk
Diger
Toplam is Yiikii 83
Toplam is Yiikii / 30 (s) 83/30
Dersim AKTS Kredisi 2,7=3
PRO DA 0 -, AR A ) <
No Program Ogrenme Ciktilan 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, viicudun normal igleyisi ve hastallk olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler ¢cercevesinde uygular.

s
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Ogrenciler, analitik disiince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari secger ve kullanir

Ogrenciler,temel dlizeyinde bilgisayar yazihimi ile birlikte bilisim
ve iletigim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yuarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin X
tum asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yénetimi ve siireclerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dis gériiniim, tavir, tutum ve davranislari ile topluma
Ornektir.

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢dzim onerileri
gelistirir.

10

11

13

14

15 X

16 X

Not: 1-En dusuk 5- En yuksek

YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
GCEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBIi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Egitim

Dersin Dersin T+U+L
Dili

Kodu Dersin Adi Yariyil Tiirii (Z/S)  (Saat/Hafta) Kredi AKTS

DERS BILGILERI
Stratejik planlama, satis teknikleri , goérgu ve prtokol kurallar
Dersin Katalog Tanimi (igerigi) cergevesinde etkili bir sekilde iletigsim kurabilmesini beden dili, s6zIU ve
sbzsuz iletisimin degerlendirilmesi.
Ogrencinin mesleki yasantisina yonelik uygulamalari tanimasi ve
pratik hayata gegirebilmesi olanagini saglar.

Dersin Seviyesi On Lisans

Dersin Amaci

Ogretim Yontemi (X )Orgin () Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | Tibbi Tanitim ve Pazarlama Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

=
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Kaynaklar Ogretim elemani ders notlari

1. Ogretilen bilgileri uygulama

2. Cagdas bilgi, arac ve gerecleri kullanabilme
3. Mesleki etik ve sorumluluk alma

4. Takim halinde ¢alisabilme becerisi gelistirme
5. Stratejik duslnebilme ve plan yapabilme

1.Hafta Satis tekniklerinin uygulanmasi

Dersin Ogrenim Giktilar

2.Hafta Satis tekniklerinin uygulanmasi

3.Hafta Satis tekniklerinin uygulanmasi

4 Hafta Stratejik dugtinmenin saglanmasi ve degerlendiriimesi

5.Hafta Stratejik diisinmenin saglanmasi ve degerlendiriimesi

6.Hafta Stratejik diisinmenin saglanmasi ve degerlendiriimesi

7.Hafta So6zli ve s6zsiiz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi
8.Hafta Ara Sinav
9.Hafta So6zli ve s6zsiz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi

10.Hafta | Sézlu ve sOzsiz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi

11.Hafta | Sézlu ve sOzsiz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi

12.Hafta | Sézlu ve sOzsiz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi

13.Hafta | So6zll ve s6zsiz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi

14.Hafta | So6zll ve sozsiz iletisimin etkin bir sekilde kullanimi
15. Hafta | Final Sinavi

DEGERLENDIRME OLCUTLERI

Donem igi Galisma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev

Uygulama

Forum
Kisa sinav
Final sinav 1 100

Dénemici Caligsmalarin Yariyil Bagariya Orani (%) %40

Finalin Bagariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS i$ YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi Sures(glai;tallk Toplam is Yiikii

Teori -
Uygulama 14 8 112
Okuma 14 1 7

Internet Taramasi, Kiitiiphane
Calismasi

Materyal Tasarlama, Uygulama -
Rapor Hazirlama 14 8 112
Sunu Hazirlama -

Sunum -

Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirhk 7 1 7

s
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Elanzallrhskmaw ve Final Sinavina 14 1 14
Diger(Tartisma) 14 8 112
Toplam is Yiikii 126
Toplam is Yiikii / 30 (s) 126/30
12,3=12
PROGRAM OGR ARI KA D R
No Program Ogrenme Giktilar 1 2 3 4 5
1 Ogr_enciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.

Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.

Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektériine ydnelik temel tibbi
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.

Ogrenciler, vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaclar X
arasinda iligki kurar.

Ogrenciler, edindigi ileri diizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve glvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.

Ogrenciler, analitik dislince ile modern satis ydntemlerini
6 uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve X
araclari seger ve kullanir

Ogrenciler,temel diizeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletisim teknoloijilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
9 meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak X
calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranisi kazanir, profesyonel davranisini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

10

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal déntusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla érnek
olur.

11

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
12 kayit tutar ve rapor hazirlar; aragtirma ve proje uygulamalarinin X
tim asamalarina katilir.

Ogrenciler kalite yonetimi ve silireclerine uygun davranir ve bu

1 N
3 sureglere katilir.

Ogrenciler,birey ve halk sagligi, cevre koruma ve is givenligi

14 konularinda yeterli bilince sahiptir.

Ogrenciler,dig gériiniim, tavir, tutum ve davraniglari ile topluma

. ) X
ornektir.

15

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gozeterek ¢ézim onerileri

161 gelistirir.

X

Not: 1-En disik 5- En yliksek
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YOZGAT BOZOK UNIVERSITESI
CEKEREK FUAT OKTAY SAGLIK HiZMETLERI MESLEK YUKSEKOKULU
TIBBi HIZMETLER VE TEKNIKLER BOLUMU
TIBBi TANITIM VE PAZARLAMA PROGRAMI DERS OGRETIM PLANI

Dersin . Dersin T+U+L . Egitim
Kodu DA AL Yaryil rir @2iS)  (Saat/Hafta) <€Al AKTS oy

DERS BILGILERI
Fitoterapinin tanimi, 6nemi Dinyada ve ulkemizde fitoterapi
Dersin Katalog Tanimi (igerigi) uygulamalari Fitofarmasétiklerin Uretim ve ruhsatlandirma agsamalari

Onemli fitofarmasétiklerin etki, yan etki ve kullanilislari.
Ogrencilerin calisma hayatlari boyunca karsilastiklari gerceklesme ve

Dersin Amaci bitkisel ilaglara karsi muhtemel olan tanitim ve bitkisel Grinler hakkinda
bilgi sahibi olmalari amac¢lanmaktadir.

Dersin Seviyesi On Lisans

Ogretim Yontemi ( x)Orgiin  (x ) Uzaktan

Dersi Yiiriiten Ogretim Elemanlari | TTP Ogretim Elemanlari

Dersin On Kosulu Ders(ler)i Yok

Akgin, H., Balkan, A., (2013). Farmaséttik Kimya, Hacettepe
&#220;niversitesi Yayinlari. Gerard, J., Mulder, L.D.(2013). Farmasoétik
Toksikoloji,Nobel Tip Kitabevi. Toksikoloji,Eskisehir: (2010). Anadolu
&#220;niversitesi Yayini.

Kaynaklar

1. Fitofarmasotik bilgileri ve OTC drinler ayirt eder.
Dersin Ogrenim Ciktilari 2. Bitkisel ilaclarda biyoyararlanim ve fitoequvalansini bilir.
3. Fitofarmasétiklerin farmakolojisi ve toksikolojisini bilir.

.~ DERSIGERIGI
1.Hafta Fitoterapinin tanimi, 6nemi
Dinyada ve Ulkemizde fitoterapi uygulamalari

2.Hafta

3 Hafta Fitofarmasatiklerin Uretim ve ruhsatlandirma asamalari

4 Hafta Onemli fitofarmasétiklerin etki, yan etki ve kullaniliglari
Akut zehirlenme tedavisi ve antidot kavram

5.Hafta

6.Hafta Bitkisel ilaglarda GMP, GAP ve standardizasyon.

7 Hafta Bitkisel ilaglarda biyoyararlanim ve fitoequvalans

8.Hafta Ara Sinav
Tibbi ¢aylarinin hazirlanmasi ve drnekler

9.Hafta

10.Hafta Fitofarmasétiklerin farmakolojisi ve toksikolojisi

11 Hafta OTC Uriin kavrami ve siniflandiriimasi

12 Hafta OTC Urtinlerin yasal temelleri ve Ulkemizdeki satis sartlari
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13 Hafta OTC Uriinlerin yasal temelleri ve tilkemizdeki satis sartlari

14 Hafta Dogal Kozmetikler

15. Hafta | Final Sinavi
Dénem igi Galigma Etkinlikleri Sayisi Katkisi
Ara Sinav 1 100
Odev
Uygulama
Forum
Kisa sinav
Final Sinavi 1 100
Dénemigi Galigmalarin Yariyil Basariya Orani (%) %40
Finalin Basariya Orani (%) %60
Toplam %100

DERS iS YUKU TABLOSU

Etkinlik Toplam Hafta Sayisi ST (R

Saat) Toplam Is Yuku
Teori
Uygulama
Okuma
Internet Taramasi, Kiitiiphane 14 1 14
Caligsmasi
Materyal Tasarlama, Uygulama
Rapor Hazirlama 14 2 28
Sunu Hazirlama
Sunum
Ara Sinav ve Ara Sinava Hazirlik 1 10 10
Final Sinavi ve Final Sinavina 1 10 10
Hazirhk
Diger 14 2 28
Toplam is Yiikii 90
Toplam is Yiikii / 30 (s) 90/30
Dersim AKTS Kredisi 3=3
PRO DA 0 -, AR A ) <
No Program Ogrenme Giktilari 1 2 3 4 5
1 Ogrenciler, Tibbi Tanitim ve Pazarlama alaninda temel bilgilere X
sahip olur.
5 Ogrenciler, farmakolojinin temel kavramlari, toksikoloji ve bitkisel X
urunler konusunda genel bilgi sahibidir.
3 Ogrenciler, ilag ve tibbi cihaz sektdriine yénelik temel tibbi X
kavramlari anlar, anlatir ve kullanir.
Ogrenciler, vicudun normal isleyisi ve hastalik olusum
4 mekanizmalari ile tedavide hedeflenmesi gereken amaglar X
arasinda iligki kurar.
Ogrenciler, edindigi ileri dizey saglik ve pazarlama bilgi ve
5 becerilerini kullanarak tibbi tanitim ve pazarlama faaliyetlerini X
sistematik ve guvenli olarak etik ilkeler cercevesinde uygular.

e
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Ogrenciler, analitik disiince ile modern satis ydntemlerini
uygular, satis yontemleri icin gerekli olan modern teknik ve
araclari secger ve kullanir

Ogrenciler,temel dlzeyinde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim
ve iletigim teknolojilerini kullanir

Ogrenciler,sahip oldugu bilgi birikimini kullanarak mesleki
calismalari bagimsiz olarak yuarutir.

Ogrenciler, tibbi tanitim ve pazarlama alaninda calisan diger
meslek gruplari ile etkin iletisim ve igbirligi icinde ekip Gyesi olarak

10

calisir ve sorumluluk Ustlenir.

Ogrenciler,yenilik ve degisime acik, girisimci, yasam boyu
6grenme davranigi kazanir, profesyonel davranigini uluslararasi
dizeyde sergileyebilecek ve alani ile ilgili gelismeleri takip
edebilecek yabanci dil bilgisine sahiptir.

11

Ogrenciler,is  yasaminin  hukuki, toplumsal ve ahlaki
sorumluluklarini bilir ve toplumsal dénusumu algilar. Sosyal ve
profesyonel yasamda sergiledigi tutum ve davraniglarla 6rnek
olur.

12

Ogrenciler,tibbi tanitim ve pazarlama alaninda kaliteli hizmet igin
kayit tutar ve rapor hazirlar; arastirma ve proje uygulamalarinin
tum asamalarina katilir.

13

Ogrenciler kalite yénetimi ve siireclerine uygun davranir ve bu
sureglere katilir.

14

Ogrenciler,birey ve halk saghigi, cevre koruma ve is guvenligi
konularinda yeterli bilince sahiptir.

15

Ogrenciler,dis gériiniim, tavir, tutum ve davranislari ile topluma
Ornektir.

X

16

Ogrenciler,mesleki ve etik degerleri gézeterek ¢dzim onerileri
gelistirir.

X
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